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Zastrzezenie prawne & stone Research

STONERESEARCH.IO - ZRZECZENIE SIE ODPOWIEDZIALNOSCI ZA RAPORTY BADAWCZE.

INFORMACIJE ZAWARTE W NINIEJSZYM RAPORCIE STANOWIA OGOLNY KOMENTARZ STONERESEARCH.IO | JEJ PODMIOTOW STOWARZYSZONYCH | NIE
STANOWIA PORADY FINANSOWEJ, INWESTYCYJINEJ, PRAWNEIJ, PODATKOWEIJ ANI ZADNEIJ INNEJ. NINIEJSZY RAPORT NIE MA NA CELU OFEROWANIA AN|
REKOMENDOWANIA JAKIEGOKOLWIEK DOSTEPU DO PRODUKTOW I/LUB USt.UG. POGLADY WYRAZONE W NINIEJSZYM DOKUMENCIE OPIERAJA SIE
WYLACZNIE NA INFORMACIACH DOSTEPNYCH PUBLICZNIE, DANYCH WEWNETRZNYCH LUB INFORMACIJACH Z INNYCH WIARYGODNYCH ZRODEYL
UWAZANYCH ZA PRAWDZIWE.

CHOCIAZ STARAMY SIE PUBLIKOWAC | UTRZYMYWAC DOKEADNE INFORMACIE, NIE GWARANTUJEMY DOKEADNOSCI, KOMPLETNOSCI AN|
PRZYDATNOSCI JAKICHKOLWIEK INFORMACII ZAWARTYCH W NINIEJSZYM RAPORCIE, ANI NIE PRZYJMUJEMY, NIE POPIERAMY ANI NIE PONOSIMY
ODPOWIEDZIALNOSCI ZA DOKEADNOSC LUB WIARYGODNOSC JAKICHKOLWIEK INFORMACII PRZEDSTAWIONYCH PRZEZ INNE STRONY. NINIEJSZY
RAPORT ZAWIERA PROJEKCIE, PROGNOZY | INNE STWIERDZENIA PROGNOSTYCZNE, KTORE REPREZENTUJA ZAt OZENIA | OCZEKIWANIA
STONERESEARCH.IO W SWIETLE AKTUALNIE DOSTEPNYCH INFORMACIJI. TAKIE PROGNOZY | PRZEWIDYWANIA SA OPARTE NA TRENDACH BRANZOWYCH,
OKOLICZNOSCIACH | CZYNNIKACH ZWIAZANYCH Z RYZYKIEM, ZMIENNYMI | NIEPEWNOSCIA. OPINIE WYRAZONE W NINIEJSZYM RAPORCIE SA WYtACZNIE
NASZYMI AKTUALNYMI OPINIAMI NA DZIEN JEGO PUBLIKACII.

ODBIORCY NIE OTRZYMALI ZADNYCH OSWIADCZEN ANI GWARANCII CO DO DOKEADNOSCI LUB KOMPLETNOSCI INFORMACII, OSWIADCZEN, OPINII LUB
KWESTII (WYRAZNYCH LUB DOROZUMIANYCH) WYNIKAJACYCH Z NINIEJSZEGO RAPORTU, ZAWARTYCH W NIM LUB Z NIEGO POCHODZACYCH, ANI CO DO
JAKICHKOLWIEK POMINIEC W NINIEJISZYM DOKUMENCIE. WYKLUCZA SIE WSZELKA ODPOWIEDZIALNOSC ZA JAKIEKOLWIEK STRATY LUB SZKODY
JAKIEGOKOLWIEK RODZAJU (PRZEWIDYWALNE LUB NIE), KTORE MOGA WYNIKNAC Z DZIALANIA JAKIEJKOLWIEK OSOBY W OPARCIU O INFORMACIJE |
OPINIE ZAWARTE W NINIEJSZYM RAPORCIE LUB JAKIEKOLWIEK INFORMACIE UDOSTEPNIONE W ZWIAZKU Z DALSZYMI ZAPYTANIAMI, NIEZALEZNIE OD
JAKIEGOKOLWIEK ZANIEDBANIA, UCHYBIENIA LUB BRAKU STARANNOSCI.

NINIEJSZY RAPORT NIE JEST PRZEZNACZONY DO PUBLICZNEGO ROZPOWSZECHNIANIA. POWIELANIE LUB ROZPOWSZECHNIANIE, BEZPOSREDNIO LUB
POSREDNIO, DANYCH BADAWCZYCH | RAPORTOW STONERESEARCH.IO W JAKIEJKOLWIEK FORMIE JEST ZABRONIONE, CHYBA ZE ZA PISEMNA ZGODA
STONERESEARCH.IO NINIEISZY RAPORT NIE JEST SKIEROWANY ANI PRZEZNACZONY DO DYSTRYBUCII LUB WYKORZYSTANIA PRZEZ JAKAKOLWIEK
OSOBE LUB PODMIOT, KTORY JEST OBYWATELEM LUB REZYDENTEM LUB ZNAJDUJE SIE W JURYSDYKCIJI, W KTOREJ MARKI | LOGO POJAWIAJACE SIE W
TYM RAPORCIE SA ZASTRZEZONYMI ZNAKAMI TOWAROWYMI ICH ODPOWIEDNICH WtASCICIELI.
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Wprowadzenie do Match Group

Match Group to globalny lider w branzy randkowej online, skupiajacy pod swoim skrzydtem szerokie portfolio aplikacji i serwisow
randkowych, ktore zaspokajajg potrzeby uzytkownikdw na catym swiecie. Firma zostata zatozona w 2009 roku jako czesc
InterActiveCorp (IAC), ale w 2020 roku wyodrebnita sie jako samodzielna spdtka notowana na gietdzie NASDAQ pod symbolem
"MTCH". Siedziba Match Group znajduje sie w Dallas w Teksasie, ale firma ma swoje biura i zespoty rozsiane po catym swiecie.

» O
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Gtowne zrédta przychodow

Match Group generuje przychody gtéwnie z subskrypcji, ustug premium oraz reklam. Model biznesowy opiera sie na:

Subskrypcjach Premium Zakupach W Aplikacji Reklamach

Wiekszoé¢ aplikacji i serwiséw oferowanych Uzytkownicy majg mozliwosé Niektore aplikacje, takie jak Tinder, generuja
przez Match Group dziata na modelu jednorazowych zakupéw dodatkowych przychody takze z wyswietlania reklam,
freemium, gdzie podstawowe funkcje s3 funkgcji, takich jak ,super like”, ,boost” zwiaszcza w darmowej wersji aplikacji.
dostepne za darmo, ale dostep do (zwiekszenie widocznoéci profilu przez Reklamy sg zwykle dostosowane do
zaawansowanych opgji, takich jak okreslony czas) czy réznorodne monety i preferencji uzytkownikow, co zwieksza ich
dodatkowe swipy, wieksza widocznosc tokeny do wykorzystania w aplikacjach. skutecznosc.

profilu czy brak reklam, wymaga

wykupienia subskrypcji. Przyktadowo, Tinder
oferuje opcje Tinder Plus, Tinder oraz
Tinder , Ktore réznig sie zakresem
dostepnych funkcji.
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Kluczowe produkty i platformy Match Group

Match Group zarzadza wieloma popularnymi platformami randkowymi, z ktorych kazda
jest skierowana do innej grupy demograficznej lub spetnia inne potrzeby uzytkownikow:

WM [) Tinder

Najbardziej rozpoznawalna aplikacja randkowa na
swiecie, skierowana gtownie do mtodszej grupy
uzytkownikow. Tinder wprowadzit nowatorski
mechanizm swipowania, ktory stat sie synonimem
randkowania online.

H Hinge

Aplikacja promujaca sie jako ,aplikacja, ktorg
usuniesz”, koncentrujgc sie na tworzeniu
gtebszych, bardziej znaczacych relacji. Hinge
odroznia sie od Tindera i innych aplikacji poprzez
bardziej szczegotowe profile i zachecanie do
konwersacji na podstawie konkretnego kontekstu.

07. OurTime

Serwis skierowany do osob powyzej 50. roku
zycia, szukajacych zarowno przyjazni, jak i
zwigzkow romantycznych.

Ourtime

m 4 Match.com

Jeden z najstarszych i najbardziej ugruntowanych
serwisow randkowych, skierowany do osdb
szukajacych dtugoterminowych relacji. Match.com
dziata w wielu krajach, dostosowujac sie do
lokalnych rynkow.

5N [P PlentyOfFish

Serwis randkowy o szerokim zasiegu, znany z prostoty
uzytkowania i duzej bazy uzytkownikow, skierowany do
0so6b szukajgcych zardwno przyjazni, jak i mitosci.

Pairs

Aplikacja popularna w Japonii i innych krajach Azji
Wschodniegj, skierowana do mtodych profesjonalistow

poszukujgcych dtugotrwatych relacji.

. Stone Research
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| 03. OkCupid

Platforma, ktdra wyrdznia sie na tle innych dzieki szczegétowym
kwestionariuszom, pomagajacym uzytkownikom w znalezieniu
0s6b o podobnych zainteresowaniach i wartosciach. OkCupid
cieszy sie duzg popularnoscig wsrod mtodszych, bardziej
swiadomych politycznie i spotecznie uzytkownikdw.

m €9 Meetic

Popularny w Europie serwis randkowy, dziatajgacy na
zasadach podobnych do Match.com, ale bardziej
dostosowany do europejskich uzytkownikdw.



il Streszczenie Q) stone Research

www.stoneresearch.io

Plany i Innowacje na Przysztosc¢

Match Group intensywnie inwestuje w innowacje i nowe technologie, aby utrzymac swojg pozycje lidera na rynku randkowym. Oto niektére z kluczowych
obszardéw rozwoju, ktore firma planuje w najblizszych latach:

! Integracja z Mediami Rozwdéj Ustug Audio i Wideo:
Spotecznosciowymi: g ,
W odpowiedzi na rosngce zapotrzebowanie na
Match Group inwestuje w rozwoj algorytmow, ktore interaktywne formy komunikacji, Match Group planuje
lepiej beda analizowac preferencje uzytkownikow i ® rozwdj ustug wideo i audio, ktére umozliwia uzytkownikom
sugerowac bardziej trafne dopasowania. Sztuczna nawiazywanie kontaktu w bardziej autentyczny sposéb.
inteligencja ma na celu nie tylko poprawe jakosci Przyktadem moze by¢ wprowadzenie mozliwosci
dopasowan, ale takze zapewnienie bardzie] organizowania wideo randek bezposrednio w aplikagiji.
spersonalizowanego doswiadczenia uzytkownika.
Wprowadzenie Wirtualnej Bezpieczenstwo i Moderacja: Rozszerzenie Dziatalnosci
Rzeczywistosci (VR) i Rozszerzonej na Rynki Miedzynarodowe:

Match Group inwestuje w technologie poprawiajgce
bezpieczenstwo uzytkownikow, w tym w algorytmy

Rzeczywistosci (AR):

Match Group planuje dalszg ekspansje na
rynki miedzynarodowe, zwtaszcza w

Firma bada mozliwosci wykorzystania VR i AR w wykrywajgce nieodpowiednie tresci oraz w systemy

® randkowaniu online. Przyktadem moze by¢ zgtaszania i moderacji. Firma dazy do stworzenia regi.o,nach takich jak A;ja, Ameryka
organizowanie wirtualnych randek w przestrzeniach 4 Pezpiecznego srodowiska, w ktorym uzytkownicy tacinska 2y Afryka. Firma chce
3D, gdzie uzytkownicy moga spotykac sie w moga czud sie komfortowo i chronieni przed dostosowac swoje produkty do lokalnych
wirtualnym swiecie, zanim zdecyduja sie na nekaniem czy oszustwami kultur i zwyczajow randkowania, co

umozliwi jej zdobycie nowych

spotkanie w rzeczywistosci. - -
uzytkownikow na tych rynkach.
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Plany i Innowacje na Przysztosc¢

Rozwdj Funkcji Zwigzanych z !

Dobrostanem Uzytkownikow: Blockchain i Kryptowaluty: Rozwdj Sztucznej Inteligenciji (Al)
o . . - i Algorytmow Dopasowania:

W odpowiedzi na rosngce zainteresowanie kwestiami Firma rozwaza wykorzystanie technologii

zdrowia psychicznego i dobrostanu, Match Group planuje blockchain i kryptowalut w celu poprawy Match Group inwestuje w rozwoj algorytmow, ktore

wprowadzenie funkcji wspierajgcych uzytkownikow w bezpieczeristwa transakgji, ochrony danych lepiej beda analizowac preferencje uzytkownikow i

dbaniu o swoje zdrowie emocjonalne. Moga to byc¢ na uzytkownikéw oraz wprowadzenia nowych modeli sugerowac bardziej trafne dopasowania. Sztuczna

przyktad porady dotyczace zdrowego randkowania, dostep monetyzacji, takich jak tokeny lojalnosciowe inteligencja ma na celu nie tylko poprawe jakosci

do tresci edukacyjnych na temat relacji czy integracja z ® dopasowan, ale takze zapewnienie bardziej

aplikacjami do medytacji i relaksu spersonalizowanego doswiadczenia uzytkownika.

Podsumowanie

Match Group to globalny lider w branzy randkowej online, ktory swoja pozycje zawdziecza szerokiemu portfolio aplikacji i serwiséw, zaawansowanym
technologiom oraz umiejetnosci dostosowania sie do zmieniajacych sie potrzeb uzytkownikow. Firma generuje przychody gtownie z subskrypcji, zakupow w
aplikacjach oraz reklam. Plany na przysztos¢ obejmujg rozwdj technologii, takich jak Al, VR, AR, oraz ekspansje na nowe rynki, co pozwoli Match Group
utrzymac wiodacag pozycje w branzy oraz przyciagnac jeszcze wiekszg liczbe uzytkownikow. Dtugoterminowa strategia firmy zaktada dalsze inwestowanie w
Innowacje, ktére nie tylko poprawia jakos¢ oferowanych ustug, ale takze zrewolucjonizujg sposob, w jaki ludzie nawigzujg i utrzymuja relacje w cyfrowym
swiecie.
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Szczegétowa Analiza Rachunku Przepltywéw Pienieznych 1/2

Operating Cash Flows

802.18M

Cash Flow Summary

911.33M

523.66M

896.79M

Investing Cash Flows

-4.98

-941.3M

-82.26M

-78.45M

Financing Cash Flows

1.69B

112.58M

-678.62M

-532.2M

Net Cash Change

-2.48

76.21M

-243M

289.92M

Value (Billions)

Net Cash Change and Operating Cash Flows (in Billions)
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B Operating Cash Flows (Billion)
E Net Cash Change (Billion)
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2020

Cash Flow per Share (USD)

4.06 USD

2021
Year

Operating Cash Flow (USD)

»979.99M USD

2022

Revenue per Share (USD)

12.32 USD

2023

3

-
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Na co zwrdéci¢ uwage?

1.Wartosc przeptywow pienieznych na akcje wynosi 4,06
USD. Wysokie przeptywy pieniezne na akcje moga
Swiadczy¢ o dobrym zarzgdzaniu operacyjnym i
skutecznosci w generowaniu gotowki w przeliczeniu na
kazda akcje.

2. Przeptywy pieniezne z dziatalnosci operacyjnej
wyniosty 979,99 miliona dolarow w 2023 roku. To istotny
wskaznik, ktéry pokazuje, ze firma generuje znaczng
ilos¢ gotdwki z podstawowej dziatalnosci, co jest
pozytywnym sygnatem swiadczacym o zdrowej
dziatalnosci operacyjne,;.

3. Przychody na akcje wynosza 12,32 USD. Wskaznik ten
pokazuje, jaka czesc¢ przychodow firmy przypada na
jedna akcje, co jest waznym miernikiem wydajnosci
operacyjnej w stosunku do liczby akgji.

4. Na wykresie widzimy znaczne zmiany w srodkach
pienieznych netto, zwitaszcza w latach 2020 i 2021, kiedy
byty one ujemne. Dopiero w 2023 roku firma osiggneta
dodatnie przeptywy netto. To sugeruje, ze firma mogta
wczesniej zmagac sie z trudnosciami finansowymi, ale
obecnie poprawita swojg sytuacje finansowa.
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7] Analiza Finansowa

Szczegoétowa Analiza Rachunku Przeptywoéw Pienieznych 2/2

Za rok fiskalny zakonczony dnia 31/12/2023 przychéd firmy Match Group, Inc increased o
5.51% i osiggnat poziom 3.36B. Zysk netto increased o 79.90% do 651.47M. Wartos¢ aktywow
netto increased 0 94.69% do -19.07M, a zysk na akcje increased z 1.24 do 2.26.

Interpretacja:

Wyniki rachunku przeptywow pienieznych wskazujg na kilka istotnych aspektéw dotyczgcych
kondycji finansowej spotki. Po pierwsze, przeptywy pieniezne z dziatalnosci operacyjnej s3
bardzo silne, wynoszac blisko 980 mln USD. Oznacza to, ze firma generuje znaczng ilos¢ gotowki
z podstawowej dziatalnosci, co jest kluczowe dla dtugoterminowej stabilnosci i zdolnosci do
finansowania biezacych operacji oraz ewentualnych inwestycji bez koniecznosci zaciggania
dodatkowego dtugu.

Jednakze przeptywy pieniezne z dziatalnosci inwestycyjnej oraz finansowej sg ujemne.
Ujemne przeptywy z dziatalnosci inwestycyjnej (-78,45 min USD) sugerujg, ze spotka prowadzi
aktywne inwestycje w rozwdj, takie jak zakup aktywow trwatych lub inwestycje kapitatowe. To
moze wskazywac na dazenie firmy do dalszego wzrostu i zwiekszenia wartosci rynkowej w
przysztosci.

Natomiast ujemne przeptywy pieniezne z dziatalnosci finansowe] (-532,2 min USD) moga
wynikac z obstugi zadtuzenia, wyptat dywidend lub wykupu akcji wtasnych. To moze wskazywac
na obcigzenie finansowe, ktére firma musi obstugiwacd, co stawia pytania o jej zdolhos¢ do
radzenia sobie z dtugiem w przysztosci.

Warto takze zwrdoci¢ uwage na pozytywna zmiane stanu srodkow pienieznych netto o 289,92
miln USD. To sygnalizuje, ze pomimo wydatkow inwestycyjnych i finansowych, firma byta w
stanie zwiekszy¢ swoj stan gotowkowy, co jest pozytywnym sygnatem dla inwestorow,
wskazujgcym na zdrowa ptynnosc¢ finansowa.
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Szczegotowa Analiza Rachunku Zyskow i Strat

Total Revenue and Net Income
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4.0 et ncome (slHlon D)~ Gross Margin Operating Margin Kluczowe dane:
o o e Przychody catkowite (2023): 3,36 mld USD
35¢ 3.368 68 . 62 A) 25 u 73 A) e Zysk netto (2023): 651,47 min USD
e Marza brutto: 68,62%
__ 3.0 . : o
= Net Profit Margin Return on Investment ;/Iarz? operaq‘zjnz.a.. (ZRSC,;I??G 520
= (0) o e ZWrot z inwestycji : 16,52%
w 2.5
s 17 ~ 65 A) 16 . 52 A) e Wzrost zysku netto: 79,90%
@ 2.0f
S 15¢
1ok Financial Summary
0.5
0.8 2020 2021 2022 2023
Seay Total Revenue 2.39B 2.98B 3.19B 3.36B
Gross Profit 1.71B 2.078B 1.828B 2.3B
Operating Profit 745.72M 851.68M 515.01M 916.9M
Net Income 553.91M 278.38M 362.13M 651.47M
Interpretacja:

Rachunek zyskdéw i strat prezentuje imponujgce wyniki, szczegdlnie jesli chodzi o wzrost zyskdw netto, ktére wzrosty o prawie 80% rok do roku, osiggajac
poziom 651,47 mln USD. Tak znaczacy wzrost wskazuje na efektywnosc operacyjng oraz zdolnosc firmy do przeksztatcania przychoddéw w zyski.

Marza brutto na poziomie 68,62% oraz marza operacyjna wynoszaca 25,73% sa wskaznikami wysokiej rentownosci, co sugeruje, ze firma skutecznie kontroluje
koszty operacyjne. Oznacza to, ze nawet przy wzroscie kosztdw materiatdow lub pracy, spdtka ma wystarczajgcy margines, aby utrzymac rentownosc.

Wysoki zwrot z inwestycji (ROI) na poziomie 16,52% jest bardzo pozytywnym wskaznikiem, wskazujacym, ze firma efektywnie wykorzystuje swoje aktywa, aby
generowac zyski. Inwestorzy mogg to odebrac jako znak, ze firma ma zdrowa strategie inwestycyjng, ktora prawdopodobnie bedzie kontynuowana w

przysztosci, co moze prowadzi¢ do dalszego wzrostu wartosci spotki.
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Szczegdtowa Analiza Bilansu

Quick Ratio
Total Assets and Total Liabilities

5 -
I Total Assets (Billion USD) 2 . 5 1
H Total Liabilities (Billion USD)

5.06B
Long-term Debt/Equity

-2,952.68%

451B 4.53B

Value (Billions USD)

Current Ratio
2.51

Total Debt/Equity

708.97%
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Aktywa tgcznie (2023): 4,51 mild USD
Zobowigzania tgcznie (2023): 4,53 mld USD
Kapitat wiasny tacznie (2023): -19,07 min USD
Wskaznik ptynnosci biezgcej: 2,51

Dtug catkowity/kapitat wtasny: 708,97%

Total Assets 2.98B 5.06B 4.18B 4.51B
0 2020 2021 2022 2023 Total Llab|I!t|es 4.15B 1.53B 4.54B 4.53B
Vaap Total Equity -1.18B -194.58M -358.88M -19.07M
Interpretacja:

Bilans firmy ujawnia pewne wyzwania, szczegdlnie w kontekscie struktury kapitatowej. Aktywa t3cznie wynosza 4,51 mld USD, co jest zblizone do sumy
zobowigzan (4,53 mld USD). To oznacza, ze firma ma znaczne zobowigzania, ktére niemal catkowicie rownowaza jej aktywa. Najbardziej niepokojacym
wskaznikiem jest ujemny kapitat wiasny na poziomie -19,07 mln USD. Ujemny kapitat wiasny wskazuje, ze zobowigzania przewyzszajg wartos¢ aktywow, co

oznacza, ze firma finansuje sie gtownie dtugiem, a nie kapitatem wiasnym.

Wskaznik ptynnosci biezacej na poziomie 2,51 wskazuje, ze firma ma zdolnos¢ do pokrycia swoich krétkoterminowych zobowigzan z aktywdw obrotowych, co
jest pozytywnym sygnatem. Jednak wskaznik diug catkowity/kapitat wiasny na poziomie 708,97% jest bardzo wysoki i sugeruje, ze firma jest znacznie
zadtuzona. Taka struktura kapitatu moze rodzi¢ powazne ryzyko, szczegdlnie jesli warunki rynkowe ulegng pogorszeniu, co mogtoby zwiekszy¢ koszty obstugi

dtugu lub ograniczy¢ dostep do dodatkowego finansowania.
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7] Analiza Finansowa

Podsumowanie i Interpretacja dla Inwestora

Wyniki finansowe spotki przedstawiajg obraz przedsiebiorstwa, ktére z jednej strony charakteryzuje sie imponujaca rentownoscig oraz silnymi przeptywami
pienieznymi, ale z drugiej strony boryka sie z istotnymi wyzwaniami zwigzanymi z wysokim poziomem zadtuzenia i ujemnym kapitatem witasnym.

o Z perspektywy rentownosci, spétka jest w bardzo dobrej kondycji. Wysokie marze operacyjne i brutto, a takze znaczny wzrost zysku netto, wskazuja na
zdolnos¢ firmy do generowania zyskow nawet w wymagajgcym otoczeniu rynkowym. Inwestorzy moga to odebrac jako znak, ze firma ma solidne podstawy
operacyjne i moze dalej zwiekszac swoje przychody oraz zyski w przysztosci.

e Jednak struktura bilansu stanowi wyrazne zrédto ryzyka. Ujemny kapitat wiasny oraz bardzo wysoki wskaznik zadtuzenia do kapitatu witasnego (ponad
700%) sugeruja, ze firma moze miec trudnosci w zarzgdzaniu swoimi zobowigzaniami, szczegdlnie w obliczu ewentualnych trudnosci finansowych lub
kryzysow gospodarczych. W przypadku wzrostu stép procentowych lub pogorszenia warunkdéw kredytowych, firma mogtaby stangc¢ przed wyzwaniem w
postaci rosngcych kosztow obstugi dtugu.

* Przeptywy pieniezne s3 jednak silnym punktem w bilansie firmy. Silne przeptywy pieniezne z dziatalnosci operacyjnej oraz dodatnia zmiana stanu srodkow
pienieznych netto wskazuja na to, ze firma jest w stanie generowac gotdwke wystarczajgcg do pokrycia biezacych potrzeb finansowych oraz czesciowo
takze na obstuge dtugu. To pozwala firmie na pewng elastycznos¢ w dziataniach finansowych, chociaz ciggta koniecznos¢ obstugi zadtuzenia moze
ogranicza¢ mozliwosci inwestycyjne.

Whnioski dla inwestora:

e Dla inwestorow, firma prezentuje zardowno mozliwosci, jak i ryzyka. Mocne strony to wysoka rentownosc, silne przeptywy pieniezne oraz potencjat wzrostu.
Zagrozenia wynikajg gtdwnie z wysokiego poziomu zadtuzenia i ujemnego kapitatu witasnego, co w diuzszej perspektywie moze stanowic istotne ryzyko dla
wyptacalnosci firmy.

e Inwestorzy powinni starannie rozwazy¢ swoje zaangazowahnie w akcje tej spdtki, bioragc pod uwage zaréwno obecna silng rentownosé, jak i potencjalne
dtugoterminowe ryzyko zwigzane z zadtuzeniem. Kluczowe bedzie takze monitorowanie, jak firma zamierza zarzadzac¢ swoim bilansem w przysztosci — czy
podejmie dziatania w celu redukcji zadtuzenia, czy tez bedzie dazy¢ do restrukturyzacji kapitatu.

e W przypadku, gdy firma zdota skutecznie zarzadzac swoim zadtuzeniem | poprawic strukture kapitatowqa, moze stanowic¢ atrakcyjng opcje inwestycyjng z
perspektywy dalszego wzrostu wartosci akcji. Jednak inwestorzy o nizszej tolerancji na ryzyko moga wstrzymac sie z inwestycjami, dopodki firma nie
zademonstruje wyraznej poprawy W zakresie zarzgdzania finansami i redukcji zadtuzenia.
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Interpretacja Kluczowych Wskaznikéw Finansowych

Rentownosé Zadtuzenie
* ROE (Return on Equity): Poniewaz kapitat wiasny jest ujemny e D/E Ratio (Debt to Equity Ratio): WskazZnik zadtuzenia do

(-19,07 miIn USD), obliczenie ROE (zwrotu z kapitatu wtasnego) kapitatu wtasnego (D/E) jest ekstremalnie wysoki, wynoszac

w tradycyjny sposob nie jest mozliwe. Ujemny kapitat wiasny 708,97%. Taki wskaznik oznacza, ze firma jest silnie zadtuzona,
sugeruje, ze firma ma wiecej zobowigzan niz aktywow netto, co co zwieksza ryzyko finansowe. Wysoki wskaznik D/E sugeruje,
jest sytuacja niekorzystna i stanowi czerwony sygnat ze firma jest uzalezniona od zewnetrznego finansowania, co
ostrzegawczy dla inwestorow. W takich przypadkach ROE nie moze byC niebezpieczne w sytuacji wzrostu stop procentowych
jest uzytecznym wskaznikiem, poniewaz ujemna wartosc¢ lub w przypadku problemow z refinansowaniem dtugu. Dla
mogtaby znieksztatci¢ rzeczywisty obraz rentownosci. INnwestorow jest to istotne ostrzezenie, wskazujace na potrzebe

e ROA (Return on Assets): ROA, czyli zwrot z aktywdéw, mozna ostroznosci przy podejmowaniu decyzji inwestycyjnych.

obliczyc¢ jako stosunek zysku netto do sumy aktywow. Dla tej

firmy ROA wynosi 14,44% (651,47 min USD / 4,51 mld USD). Wskazniki Efektywnosci
Jest to wskaznik sugerujacy, ze firma generuje solidne zyski z
posiadanych aktywdow. ROA na poziomie powyzej 10% e Obrotowosé¢ Aktywoéw wynosi 0,74 (przychody catkowite 3,36
uznawany jest za dobry wynik, co sugeruje, ze firma efektywnie mld USD / aktywa 4,51 mld USD). Jest to wskaznik
wykorzystuje swoje aktywa do generowania zyskow. umiarkowany, co sugeruje, ze firma generuje 0,74 USD
przychoddéw na kazdy 1 USD zainwestowany w aktywa. Choc
Wskazniki Ptynnosci nie jest to bardzo wysoki wskaznik, pokazuje, ze firma jest w

stanie w miare efektywnie zarzadzac swoimi zasobami w celu
generowania przychoddow. Jednak istnieje potencjat do

» Wskaznik ptynnosci biezacej wynosi 2,51, co oznacza, ze firma
poprawy, aby zwiekszy¢ efektywnosc wykorzystania aktywow.

ma 2,51 USD aktywow obrotowych na kazde 1 USD zobowigzan
krotkoterminowych. Jest to zdrowy wskaznik, ktory wskazuje,
ze firma jest w stanie z tatwoscia sptaci¢ swoje zobowigzania
krotkoterminowe. Wartos¢ wskaznika powyzej 2 jest czesto
uznawaha za dobrg, co potwierdza, ze firma ma wystarczajaca
ptynnose, aby sprostac biezgcym potrzebom finansowym.
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Prognozy Finansowe

Scenariusz Optymistyczny:

W scenariuszu optymistycznym zaktada sie,
ze firma bedzie w stanie dalej zwiekszac
swoje przychody i zyski netto na bazie
obecnej rentownosci oraz skutecznego
zarzadzania operacyjnego. Wzrost
przychodow moze wynikac z nowych
iInwestycji, rozszerzenia rynku lub poprawy
efektywnosci operacyjnej. Dodatkowo, jesli
firmma zdecyduje sie na strategie redukcji
zadtuzenia poprzez restrukturyzacje
finansowaq lub zwiekszenie kapitatu
wtasnego, wskazniki zadtuzenia mogtyby
ulec poprawie. W takim scenariuszu,
poprawa struktury bilansu mogtaby
prowadzi¢ do dalszego wzrostu wartosci
rynkowej akcji oraz wiekszej atrakcyjnosci
spotki dla inwestorow.

Scenariusz Pesymistyczny:

W scenariuszu pesymistycznym istnieje
ryzyko, ze firmma moze napotkac trudnosci z
obstuga swojego wysokiego poziomu
zadtuzenia, zwtaszcza w przypadku wzrostu
stop procentowych lub pogorszenia
warunkow makroekonomicznych. Wzrost
kosztow finansowych maogtby negatywnie
wptynac na zyski netto, a spdtka mogtaby
by¢ zmuszona do poszukiwania
dodatkowego finansowania lub sprzedazy
aktywow, aby sprostac zobowigzaniom. W
przypadku dalszego pogorszenia bilansu,
moze dojs¢ do obnizenia oceny kredytowe]
firmy, co dodatkowo zwiekszytoby koszty
obstugi dtugu i mogtoby prowadzi¢ do
spadku wartosci akcji.
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Whnioski dla Inwestora:

Inwestorzy powinni wzig¢ pod uwage
obydwa scenariusze i doktadnie
monitorowac zarowno operacyjne wyniki
firmy, jak i jej strategie zarzadzania
finansami. W szczegdlnosci, kluczowe
bedzie sledzenie krokdw podejmowanych w
kierunku poprawy struktury bilansu i
redukcji zadtuzenia. Inwestorzy, ktdérzy sg
gotowi podjac wyzsze ryzyko, moga uznac,
ze firma ma potencjat do dalszego wzrostu,
zwtaszcza jesli optymistyczne prognozy sie
zrealizuja. Z kolei inwestorzy bardziej
ostrozni moga poczekac na oznaki poprawy
w zakresie struktury kapitatu, zanim
zdecyduja sie na wieksze zaangazowanie w
akcje tej spotki
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Analiza Sektora

Przeglad rynku:

Match Group dziata na globalnym rynku randkowym online, ktéry obejmuje aplikacje i platformy internetowe umozliwiajgce uzytkownikom nawigzywanie
kontaktow, umawianie sie na randki i budowanie relacji. Rynek ten jest czescig wiekszego sektora ustug internetowych i mobilnych.

Wielkos¢ rynku i dynamika wzrostu:

Globalny rynek randkowy online odnotowuje znaczacy wzrost. W 2023 roku wartos¢ tego rynku byta szacowana na okoto 8,5 miliarda dolaréw, a prognozy
wskazuja na dalszy wzrost na poziomie okoto 5-7% rocznie w najblizszych latach. Wzrost ten napedzany jest przez rosngcg akceptacje randkowania online,
szczegOlnie wsrod mitodszych pokolen, oraz przez rosnacy zasieg internetowy i mobilny na catym swiecie.

Trendy rynkowe:

Personalizacja i Al: Wzrost znaczenia
algorytmow sztucznej inteligencji w
dopasowywaniu partnerow oraz personalizacja
doswiadczen uzytkownikow.

Bezpieczenstwo: Zwiekszona uwaga na kwestie
bezpieczenstwa i prywatnosci uzytkownikoéw, co
prowadzi do rozwoju zaawansowanych funkcji
bezpieczenstwa.

Monetyzacja: Rozwdj modeli subskrypcyjnych
oraz wprowadzanie nowych funkcji premium,
ktore zwiekszajg zaangazowanie i przychody.
Nisze i réznorodnosé: Rosngca liczba aplikacji
skierowanych do specyficznych grup
demograficznych, np. osoby LGBTQ+, seniorzy,
czy osoby o specyficznych zainteresowaniach.

‘ Stone Research
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Konkurencja:
Match Group ma kilku znaczacych konkurentéw na rynku globalnym:

- Bumble Inc.: Gtéwny rywal z aplikacjg Bumble, ktéra stawia na wieksza kontrole

e Kobiet nad procesem randkowania.

'n Facebook Dating: Ustuga wprowadzona przez Meta Platforms, korzystajaca z
facebook Ogromnej bazy uzytkownikow Facebooka.

E Grindr: Skierowana do spotecznosci LGBTQ+, szczegdlnie popularna wsrdd
Grindr.  9EjOW.
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Pozycja Spétki na Rynku:

Udziat w rynku:

Match Group jest liderem na rynku randkowym online z
dominujacym udziatem, ktéry wedtug réznych
szacunkow wynosi okoto 50-60% globalnego rynku.
Spodtka posiada wiele popularnych platform randkowych,
w tym Tinder, Match.com, Meetic, OkCupid, Hinge,
PlentyOfFish, a takze aplikacje niszowe.

Przewagi konkurencyjne:

e Portfolio marek: Match Group posiada réznorodne platformy, ktdre
zaspokajajg rozne segmenty rynku, co daje jej przewage w
dostosowywaniu sie do zmieniajacych sie preferencji uzytkownikow.

¢ Skalowalnosé: Dzieki globalnemu zasiegowi, spdtka moze wprowadzac
innowacje i nowe funkcje na szeroka skale, szybko reagujac na zmiany w
preferencjach uzytkownikow.

* Inwestycje w technologie: Silna pozycja w zakresie innowacji
technologicznych, w tym w dziedzinie Al i big data, ktdre poprawiaja
Jjakos¢ dopasowan i doswiadczen uzytkownikow.

Rywalizacja z innymi firmami:

‘ Stone Research
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Match Group, mimo swojej dominujacej pozycji, musi stawi¢ czota rosnacej konkurencji, zwtaszcza od firm takich jak Bumble, ktére wprowadzity
innowacyjne podejscie do randkowania online. Pomimo konkurencji, Match Group utrzymuje przewage dzieki szerokiemu portfolio i zdolnosci do

absorpcji lub wygrywania niszowych rynkow.
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Otoczenie Regulacyjne:

Przepisy prawne:

Match Group, dziatajgc na globalnym rynku, podlega zréznicowanym przepisom prawnym w réoznych jurysdykcjach:

m Ochrona danych osobowych

Regulacje takie jak RODO w Europie
naktadajg na Match Group obowigzek
ochrony danych osobowych
uzytkownikdow, co wymaga znacznych
iInwestycji w bezpieczenstwo IT i
zgodnosc z przepisami.

Podsumowanie:

Regulacje antymonopolowe

Ze wzgledu na dominujaca pozycje
na rynku, spotka jest narazona na
kontrole regulacyjna w zakresie
przestrzegania przepisdow
antymonopolowych, zwtaszcza w
krajach Unii Europejskiej i Stanach
Zjednoczonych.
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Przepisy dotyczace tresci:

Match Group musi rowniez
dostosowywac sie do lokalnych
regulacji dotyczacych tresci, ktore
moga by¢ dopuszczone lub
niedopuszczone w jej aplikacjach,
zZwitaszcza w regionach o
restrykcyjnych przepisach
kulturowych lub religijnych (np. kraje
Bliskiego Wschodu).

Match Group jest dominujacym graczem na globalnym rynku randkowym online, z szerokim portfolio marek i znaczna skalg dziatalnosci. Rynek, na ktérym
dziata, cechuje sie dynamicznym wzrostem i jest napedzany przez trendy technologiczne, takie jak sztuczna inteligencja i personalizacja. Spotka jest dobrze

przygotowana do rywalizacji z konkurentami dzieki swojej zdywersyfikowanej ofercie i innowacyjnosci, cho¢ musi rowniez stale monitorowac zmieniajace sie
przepisy prawne i regulacje na rynkach, na ktorych dziata.
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Analiza Konkurencji Match Group

Match Group, wiasciciel takich aplikacji jak Tinder,
Match.com, Hinge, OkCupid i innych, jest liderem
w branzy randkowej online, ale dziata w bardzo
konkurencyjnym otoczeniu. Konkurenci Match
Group to zarowno duze, miedzynarodowe firmy,
jak i mniejsze, niszowe aplikacje, ktore starajg sie
przyciggnac uzytkownikow unikalnymi funkcjami i
podejsciem do randkowania. Ponizej
przedstawiam szczegotowaqg analize konkurencji
Match Group, uwzgledniajgcag najwazniejszych
graczy na rynku, gtdwne zagrozenia, jakie
stwarzajg, oraz implikacje dla Match Group.

Match Group Inc

$3677 162.83% -62.15 5Y

Pre-market: $36.99 (1+0.60%) +0.22
Closed: Sep 24, 4:00:04 AM UTC-4 - USD - NASDAQ - Disclaimer
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Glowne Zagrozenia Stwarzane przez Konkurencje

Innowacje produktowe

Konkurenci Match Group stale
wprowadzajg innowacje, ktére moga
przyciggnac uzytkownikoéw, np. funkcje
wideorozmow (Badoo) lub inicjowanie
kontaktu przez kobiety (Bumble). Brak
szybkiego wdrozenia nowych funkcji w
aplikacjach Match Group moze
prowadzi¢ do utraty uzytkownikow.

Bezptatne modele biznesowe

Konkurenci tacy jak Facebook Dating
oferuja swoje ustugi za darmo, co moze
przyciggac uzytkownikow, ktorzy nie s3
sktonni ptacic za aplikacje Match Group.
Model freemium moze stawac sie mnieg]
efektywny, jesli darmowe alternatywy
beda rownie atrakcyjne.

. Stone Research
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Dywersyfikacja ustug ' | Zaleznos¢ od konkretnych

| i grup demograficznych |

] — |

Bumble zdywersyfikowat swoje ustugi, i i Aplikacje takie jak Grindr czy Happn i
wprowadzajac Bumble BFF i Bumble i i celuja w specyficzne nisze lub grupy i
Bizz. Taka strategia moze przyciagnac ! i demograficzne, co pozwala im i
uzytkownikow, ktorzy szukajg nie tylko i i zdominowac okreslone segmenty rynku, i
randek, ale takze przyjazni i kontaktow i : utrudniajgc Match Group wejscie na te i
zawodowych, co Match Group mogtoby i i obszary. i
rozwazycC jako potencjalny kierunek i i i
rozwWoju. i i i

e e e e e e e e ————————— d e e e e e ———————— d

Whioski:

Konkurencja dla Match Group jest intensywna i zréznicowana, a
gtowni gracze na rynku wprowadzajg innowacyjne funkcje |
strategie, ktore moga przyciggnac uzytkownikow. Aby zachowac
sSwWojg pozycje lidera, Match Group musi stale wprowadzac

dostosowywac sie do zmieniajgcych sie preferencji uzytkownikow.
Zignorowanie rosngcej konkurencji moze prowadzi¢ do utraty
udziatu w rynku i spadku przychodow.

innowacje, dbac o réznorodnosc swoich produktéw oraz
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Gtéwne Podmioty Konkurencyjne

? Bumble Inc.

Bumble Inc. zarzagdza aplikacjami randkowymi Bumble | Badoo. Bumble,
uruchomiony w 2014 roku, zyskat popularnosc¢ dzieki unikalnej funkcji, ktéra
pozwala kobietom na wykonywanie pierwszego kroku w interakcjach. Badoo
jest jedna z najwiekszych aplikacji randkowych na swiecie, szczegdlnie
popularng w Europie i Ameryce tacinskiej.

Strategia:

 Inicjatywa kobieca: Bumble promuje sie jako aplikacja, ktéra umozliwia
kobietom kontrole nad interakcjami, co przycigga uzytkownikdow
poszukujgcych bardziej zrwnowazonych i kontrolowanych interakcji.

o Dywersyfikacja: Bumble rozszerzyt swojq dziatalnos¢ na inne obszary,
takie jak przyjaznie (Bumble BFF) i networking zawodowy (Bumble Bizz),
co zwieksza zasieg aplikacji i atrakcyjnosc dla uzytkownikow.

Zagrozenia:

e Wzrost udziatu w rynku: Bumble dynamicznie zwieksza swoje udziaty
rynkowe, zwtaszcza w Ameryce Pothocnej i Europie. Moze to prowadzic do
erozji bazy uzytkownikow aplikacji Match Group.

e Ekspansja globalna: Bumble, dzieki rosngcej popularnosci Badoo na
rynkach miedzynarodowych, moze zagrazac globalnej ekspansji Match
Group.

‘ Stone Research
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facebook

Facebook Dating

Facebook Dating jest czescig ekosystemu Facebooka, uruchomiong w 2019
roku. Wykorzystuje ogromng baze danych uzytkownikdow Facebooka, by
tgczy¢ ludzi na podstawie ich zainteresowan, grup i wydarzen, w ktérych
uczestnicza.

Strategia:

e Integracja z Facebookiem: Facebook Dating korzysta z ogromnych
zasobow danych zgromadzonych przez Facebooka, co pozwala na
bardziej precyzyjne dopasowania partnerow.

o Bezptatnosé¢: Ustuga jest darmowa, co stanowi
konkurencyjng nad ptatnymi aplikacjami.

Zagrozenia:

e Bezptatny model biznesowy: Facebook Dating moze przyciggac
uzytkownikow, ktorzy nie chcqg ptaci¢ za ustugi randkowe, co moze
wptynqgc na zyski Match Group.

e Ochrona prywatnosci: Problemy Facebooka zwigzane z ochrong
prywatnosci mogq zniechecic niektorych uzytkownikow do korzystania z
Facebook Dating, ale jednoczesnie skandale mogq skierowac uwage
regulatorow na catqg branze, co wptynie takze na Match Group.

duzqg przewage
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Gtéwne Podmioty Konkurencyjne

E Grindr

Orindr

Grindr jest najwieksza na Swiecie aplikacja randkowa dla oséb LGBT+,
zZwitaszcza gejow i biseksualistow. Aplikacja jest bardzo popularna wsrod
uzytkownikow poszukujgcych zarowno krotkoterminowych, jak i
dtugoterminowych relacji.

Strategia:

e Silna pozycja w niszy: Grindr dominuje na rynku aplikacji randkowych dla
0so6b LGBT+, co pozwala mu utrzymac lojalng baze uzytkownikow.

e Monetyzacja: Grindr zarabia na subskrypcjach premium oraz reklamach
skierowanych do specyficznej grupy demograficznej,
efektywnosc¢ kampanii marketingowych.

Zagrozenia:

e Niszowa dominacja: Match Group, mimo posiadania kilku niszowych
aplikacji, takich jak Chispa (dla Latynosdéw) czy BLK (dla Afroamerykanow),
nie ma silnej obecnosci w segmencie LGBT+ na poziomie Grindr, co
ogranicza jej zdolnosc¢ do penetracji tego rynku.

e Problemy z prywatnoscia: Grindr byt wielokrotnie krytykowany za stabe
zabezpieczenia prywatnosci, co moze otworzy¢ drzwi dla konkurenciji.

co zwieksza
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eHarmony

eHarmony to serwis randkowy uruchomiony w 2000 roku, ktory skupia sie na
dtugoterminowych zwigzkach. Serwis wykorzystuje zaawansowane algorytmy
dopasowywania, oparte na szczegotowych kwestionariuszach
osobowosciowych.

Strategia:

» Diugoterminowe dopasowanie: eHarmony wyrdznia sie na rynku dzieki
skupieniu na dtugoterminowych zwigzkach, co przycigga osoby szukajgce
powaznych relacji.

e Marka zaufania: Diuga historia i silna reputacja wsréd uzytkownikéw
poszukujacych trwatych relacji sprawiajg, ze eHarmony jest atrakcyjnym
wyborem dla okreslonego segmentu rynku.

Zagrozenia:

e Specjalizacja: Silna specjalizacja w dtugoterminowych relacjach ogranicza
mozliwos¢ przyciggania szersze] bazy uzytkownikdéw, szczegdlnie
mtodszych, ktérzy moga preferowac bardziej casualowe aplikacje jak
Tinder.

e Technologiczna stagnacja: Brak innowacji technologicznych w
porownaniu do nowszych graczy moze sprawic¢, ze eHarmony straci na
atrakcyjnosci w oczach mtodszych uzytkownikow.
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Gtéwne Podmioty Konkurencyjne

9

Wesey] Happn

Happn to aplikacja randkowa, ktora umozliwia uzytkownikom spotkanie osob,
ktore mijajg w rzeczywistosci. Dziata na podstawie lokalizacji, co pozwala
nawigzywac znajomaosci z osobami z najblizszego otoczenia.

Strategia:

e Lokalizacja: Happn wyrdznia sie unikalnym podejsciem do randkowania,
opartym na rzeczywistych spotkaniach, co moze byc¢ bardziej atrakcyjne
dla 0séb, ktére chcag poznac kogos w swoim sasiedztwie,

e Atrakcyjnosé¢ dla uzytkownikéw miejskich: Aplikacja jest szczegdlnie
popularna w duzych miastach, gdzie mozliwos¢ przypadkowego spotkania
osoby w aplikacji jest wieksza.

Zagrozenia:

e Ograniczony zasieg: Skupienie na lokalnych spotkaniach ogranicza
potencjat globalnego zasiegu aplikacji.

e Nisza: Chociaz Happn jest popularne w miastach, moze miec trudnosci z
przyciggnieciem uzytkownikéw na terenach wiejskich lub w mniejszych
miejscowosciach, gdzie "mijanie sie" z innymi uzytkownikami jest rzadsze.
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Zagrozenia Stwarzane przez Konkurencje

™ -

—

k2

przyciaggna¢ nowych.

Wzrost udziatu w rynku konkurentéw

Konkurenci, tacy jak Bumble i Facebook Dating, agresywnie zwiekszaja swoje udziaty
rynkowe, zwtaszcza w Ameryce Potnocnej i Europie. Dla Match Group, ktdra

m S e
‘ ﬁ dominowata na tych rynkach, oznacza to koniecznos¢ wzmozenia dziatan

marketingowych oraz innowacyjnych, aby zatrzymac istniejacych uzytkownikow i
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Innowacje produktowe i technologiczne

Nowi gracze wprowadzajg innowacyjne funkcje, ktére moga przyciagnac
uzytkownikow, takie jak wideorozmowy (Badoo), inicjatywa dla kobiet
(Bumble) czy spotkania na podstawie lokalizacji (Happn). Match Group, aby
utrzymac swojg pozycje lidera, musi nieustannie inwestowac w rozwaj
technologiczny i wprowadzac¢ nowe funkcje, ktére zaspokojg zmieniajgce sie

potrzeby uzytkownikow.

Dywersyfikacja ustug przez konkurencje

Konkurenci, jak Bumble, dywersyfikuja swoje oferty, co pozwala im
przyciggac roznorodne grupy uzytkownikow (np. Bumble BFF i Bumble Bizz).
Match Group, mimo ze posiada szerokie portfolio aplikacji, musi rozwazy¢

dalsza dywersyfikacje
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Globalne zainteresowanie réznymi aplikacjami randkowymi

1. Tinder

Ameryka Pdtnocna i Europa: Tinder pozostaje najpopularniejsza
aplikacja randkowa w obu regionach. Ma ogromna baze
uzytkownikow, zwitaszcza wsrod mitodszych grup demograficznych
w wieku 18-34 |at. Jest znany ze swojej prostoty i systemu
dopasowywania opartego na machnieciu.

2. Badoo

Europa i Afryka: Badoo jest szczegodlnie popularne w Europie |
Afryce Potudniowej. Oferuje funkcje takie jak sekcja ,Ludzie w
poblizu”, dzieki czemu jest wszechstronna zarowno do randek, jak i
spotkan towarzyskich. Badoo ma znaczaca obecnos¢ we Wtoszech,
gdzie wielu uzytkownikéw korzysta z platformy do
niezobowigzujacych randek i nawigzywania nowych znajomosci.

3. Bumble

Australia i Azja: Bumble zyskuje na popularnosci w Australii i
niektorych czesciach Azji. Pozwala kobietom wykonac pierwszy
ruch, co odréznia go od innych aplikacji. Bumble jest rowniez
popularny w krajach takich jak Indie, gdzie doceniane jest jego
unikalne podejscie.

4. Grindr

Grindr jest najpopularniejsza aplikacja randkowa dla spotecznosci
LCBTQ+ na catym swiecie, z ponad 30 milionami pobran. Jest ona
szczegolnie popularna w Ameryce Potnocnej i niektdrych czesciach
Europy.

5. Facebook Dating
Facebook Dating jest dostepny w wielu krajach, to w zadnym
konkretnym regionie nie przekroczyt popularnosci takich aplikacji

Jjak Tinder czy Bumble. Aplikacja integruje sie z platforma Facebook,

oferujac znajomy interfejs, ale nie stata sie jeszcze dominujacym
graczem na zadnym konkretnym rynku.
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Dating App Popularity By Continent - 2024
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Informacje finansowe oraz techniczne

Price Information (Informacje o cenach)

Zmiany cen: Wzrost cen akcji dla MTCH (+1,22%) i GRND (+1,69%) sugeruje
pozytywne nastroje rynkowe w stosunku do tych spdtek, podczas gdy
umiarkowany wzrost BMBL (+0,76%) moze wskazywac na bardziej
neutralng perspektywe.

Wolumen obrotu: MTCH wyrdznia sie wysokim wolumenem (3,180,527
akcji), co moze oznaczac wieksze zainteresowanie inwestorow. Inwestorzy
Mogg uznac to za syghat wzmozonej aktywnosci rynkowej i potencjalnych
Zmian w cenie akcji.

Technicals (Technikalia)

Srednia kroczaca (20-Day Moving Average): Akcje GRND sg notowane
powyzej 20-dniowej sSredniej kroczacej, co moze sugerowac pozytywny
trend. W przypadku MTCH i BMBL akcje s3g blisko swoich srednich
kroczacych, co wskazuje na mniej wyrazne trendy.

Wskazniki techniczne: Wskaznik stochastic dla MTCH (84,36%) sugeruje,
ze akcje moga byc¢ ,przekupione”, co oznacza, ze moga wkrotce pojawic sie
korekty. Natomiast wskazniki dla BMBL (45,09%) i GRND (78,43%)
sugerujg umiarkowana site rynku z mozliwoscig dalszych wzrostow lub
spadkow.

Relative Strength Index (RSI): Wartosci RSI dla MTCH (59,78%) i GRND
(55,17%) znajduja sie w neutralnym obszarze, podczas gdy BMBL (38,29%)
zbliza sie do poziomu ,przecigzenia”, co moze byc¢ sygnatem do dalszej
sprzedazy.

Weighted Alpha: Pozytywny wynik dla GRND (+104,37%) sugeruje silny
wzrostowy trend, co moze zachecac inwestorow szukajacych dynamiki
wzrostowe]. Z kolei BMBL (-58,34%) wykazuje silny negatywny trend, co
moze sygnalizowac dalsze spadki.
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Symbol MTCH BMBL GRND
Company Match Group Inc Bumble Inc Grindr Inc
Price Information
Exchange NASDAQ NASDAQ NYSE
Open 37.12 6.61 11.96
High 37.47 6.71 12.16
Low 36.93 6.55 11.96
Last 37.19 6.59 12.04
Change +0.45 +0.05 +0.20
% Change +1.22% +0.76% +1.69%
Volume 3,180,527 1,849,957 297,831
20-Day Average Volume 4,141,816 6,115,928 528,491
Previous Close 36.74] 6.54] 11.84
Industry| Internet Commerce| Internet- Software Internet - Software
Has Options Yes Yes Yes
20-Day Moving Average 35.92 6.65 11.74
20-Day Raw Stochastic 84.36% 45.90% 78.41%
20-Day Relative Strength 59.78% 38.29% 55.17%
Weighted Alpha -9.11 -58.34 +104.72
Today's Opinion 72% Buy 100% Sell 100% Buy
Previous Opinion 72% Buy 100% Sell 100% Buy
Last Month's Opinion 24% Buy 88% Sell 88% Buy

Opinie: Silny sygnat,,Buy” dla GRND i MTCH oraz ,,Sell” dla BMBL sugerujg,
ze inwestorzy mogag rozwazac zakup GRND | MTCH oraz sprzedaz BMBL na
podstawie obecnych wskaznikdw technicznych.
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Informacje finansowe oraz techniczne

Performance (Wydajnosg)

5-dniowa zmiana: MTCH (+2,39%) i GRND (+1,62%) wykazuja krétkoterminowe wzrosty,
co moze wskazywac na pozytywny sentyment w najblizszym czasie. BMBL (-2,52%)
notuje spadki, co moze by¢ wynikiem niepewnosci inwestorow lub stabych wynikow.
1-miesieczna zmiana: MTCH (+12,32%) i GRND (+3,90%) pokazuja solidne wzrosty,
szczegolnie MTCH, co moze sugerowac mocny krotkoterminowy trend wzrostowy.
BMBL (-27,95%) znaczaco traci na wartosci, co moze wskazywac na problemy
fundamentalne lub zmiane perspektyw rynkowych.

3-miesieczna zmiana: GRND (+28,54%) osiggneto znaczacy wzrost w perspektywie
Srednioterminowej, co moze przyciggac inwestorow szukajgcych spotek w fazie
dynamicznego wzrostu. Z kolei BMBL (-42,08%) kontynuuje swoje spadki, co moze
odstraszac inwestorow.

6-miesieczna zmiana: GRND ponownie wyrdéznia sie wzrostem (+44,69%), co Swiadczy o

silnej dynamice wzrostowej w dtuzszej perspektywie. MTCH (+3,47%) i BMBL (-42,49%)
mMaja odpowiednio umiarkowany wzrost i silne spadki, co moze sugerowac stabilizacje
MTCH i dalsze problemy BMBL.

Key Statistics (Kluczowe statystyki)
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5-Days

%Chg 39% since 08/22/24 62% since 08/22/24 -2.52% since 08/22/24
Low 36.59 on 08/23/24 6.36 on 08/23/24 11.39 on 08/28/24
High 37.90 on 08/26/24 7.05 on 08/26/24 12.53 on 08/23/24
1-Month

%Chg 12.32% since 07/29/24 -27.95% since 07/29/24 % since 07/29/24
Low 33.08 on 07/30/24 4.80 on 08/08/24 10.26 on 08/05/24
High 38.84 on 07/31/24 9.72 0on 07/31/24 12.53 on 08/23/24
3-Month

%Chg 26.24% since 05/29/24 -42.08% since 05/29/24 23.54% since 05/29/24
Low 29.13 on 07/01/24 4.80 on 08/08/24 8.95 on 06/11/24
High 38.84 on 07/31/24 12.03 on 06/04/24 12.83 on 07/16/24
6-Month

%Chg A7% since 02/29/24 -42.49% since 02/29/24 since 02/29/24
Low 27.66 on 05/08/24 4.80 on 08/08/24 7.93 on 03/04/24
High 38.84 on 07/31/24 12.49 on 05/20/24 12.83 on 07/16/24
Market Capitalization, SK 9,760,642 825,341 2,080,004
Shares Outstanding, K 265,668 126,199 175,676
Annual Sales 3,364,500,000 1,051,830,000 259,690,000
|Annua| Net Income 651,540,000 -4,210,000 -55,770,000
Last Quarter Sales 864,070,000 268,620,000 82,350,000
Last Quarter Net Income 133,330,000 27,400,000 -22,420,000
60-Month Beta r 1.48] 1.70 0.35

Kapitalizacja rynkowa: MTCH (9,760,642K) jest znacznie wieksza firma w poréwnaniu do BMBL (825,341K) i GRND (2,080,004K), co sugeruje wieksza stabilnos¢ |
mozliwosc przetrwania trudniejszych okresow rynkowych. Wieksi gracze, jak MTCH, maja zazwyczaj wieksze zasoby do przetrwania recesji lub spadkow

rynkowych.

Zyski i sprzedaz: MTCH ma znacznie wyzsze roczne zyski (651,540,000) i sprzedaz (3,364,500,000), co moze swiadczy¢ o lepszej pozycji finansowej w
porownaniu do konkurencji. BMBL i GRND notujg straty netto, co moze budzi¢ obawy o dtugoterminowa rentownosc.
Beta: MTCH (1.48) i BMBL (1.70) maja wyzszg bete, co wskazuje na wieksze ryzyko i zmiennosc¢ w porownaniu do rynku. GRND (0.35) ma znacznie nizszg bete, co

sugeruje mniejsze ryzyko, ale takze potencjalnie mniejsze zyski.



Analiza Konkurencji

Informacje finansowe oraz techniczne

Per-Share Information (Informacje o akcjach)

Zysk na akcje (EPS): MTCH ma najwyzszy EPS (0.48), co jest pozytywnym
wskaznikiem dla inwestorow szukajacych rentownych spdtek. BMBL i GRND
notuja ujemne EPS, co oznacza, ze te firmy aktualnie przynosza straty.

Ratios (Wskazniki)

Price/Earnings (P/E): MTCH ma najnizszy wskaznik P/E (16.13), co sugeruje,
ze akcje moga byc¢ atrakcyjnie wycenione w stosunku do zyskow. WysoKi
wskaznik P/E  BMBL (19.56) moze sugerowaé, ze akcje s3
przewartosciowane, biorgc pod uwage straty netto firmy.

Podsumowanie:
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Per-Share Information

Most Recent Earnings 0.48 on 07/30/24 0.22 on 08/07/24 0.07 on 08/08/24

Latest Earnings Date 07/30/24 08/07/24 08/08/24

Most Recent Dividend N/A N/A N/A

Next Ex-Dividends Date N/A N/A N/A

Ratios

Price/Earnings ttm 16.13 19.56 59.90
Price/Earnings ttm 16.13 19.56 59.90

Wykresy przedstawiajg szczegdtowe dane dotyczace trzech spotek gietdowych: Match Group Inc (MTCH), Bumble Inc (BMBL) i Grindr Inc (GRND), ktore sg
notowane na gietdach NASDAQ i NYSE. Interpretacja tych wykresoéw dla bardziej doswiadczonych inwestorow powinna uwzglednia¢ analize fundamentalna
oraz techniczng, z naciskiem na ocene ryzyka, potencjatu wzrostu oraz aktualnych trendow rynkowych.

¢ MTCH (Match Group Inc): Wyglada na stabilng i dobrze zarzagdzang spotke z silnymi fundamentami. Techniczne wskazniki i opinie sugeruja trend

wzrostowy, co moze byc¢ sygnatem ,kupuj” dla inwestorow.

e BMBL (Bumble Inc): Spotka zmaga sie z problemami, co potwierdzajg zarowno wskazniki fundamentalne, jak i techniczne. Inwestorzy moga rozwazy¢

sprzedaz lub obserwacje, czekajgc na oznaki poprawy.

e GRND (Grindr Inc): Silny wzrost w krétkim i srednim terminie czyni GRND atrakcyjna spdtka dla inwestorow szukajgcych dynamicznych wzrostéw. Niska

beta sugeruje mniejsze ryzyko w porownaniu do innych spotek.

Dla bardziej zaawansowanych inwestorow istotne bedzie monitorowanie wskaznikdw technicznych, wynikdw finansowych oraz nastrojow rynkowych, aby

podejmowac dobrze przemyslane decyzje inwestycyjne.
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MOCNE STRONY

Dominujaca pozycja rynkowa: Match Group
posiada szerokie portfolio popularnych
marek randkowych, takich jak Tinder, ktory
jest jednym z lideréw rynku globalnego.
Silna pozycja w branzy zwieksza przewage
konkurencyjna.

Globalny zasieg: Match Group dziata w
ponad 190 krajach, co pozwala na dotarcie
do szerokiej bazy uzytkownikéw i umozliwia
dywersyfikacje przychodoéw na rynkach
miedzynarodowych.

Silne przychody z subskrypcji: Modele
subskrypcyjne, takie jak Tinder Gold i Tinder
Plus, generuja stabilne i powtarzalne
przychody, co zapewnia spotce solidne
podstawy finansowe.

Zaawansowane technologie i innowacje:
Match Group regularnie inwestuje w rozwoj
nowych funkcji i algorytmow, co zwieksza
zaangazowanhie uzytkownikow i poprawia
efektywnos¢ dziatania aplikacji.

Wysoka rentownosc¢: Firma wykazuje
solidne wyniki finansowe, z wysokimi
marzami operacyjnymi, co daje jej
przewage w zakresie reinwestowania
zyskow w dalszy rozwo,.

StABE STRONY

e Zaleznosc¢ od jednego produktu: Tinder
generuje znaczng czesc przychodow
Match Group, co zwieksza ryzyko
zwigzane z nadmierng koncentracja na
jednej marce. Kazde spowolnienie
wzrostu lub utrata popularnosci Tindera
mogtoby znaczaco wptynac na wyniki
finansowe spdtki.

Rosngca konkurencja: Na rynku aplikacji
randkowych pojawia sie coraz wiecej
nowych graczy, takich jak Bumble, ktorzy
oferuja innowacyjne funkcje, co moze
stanowic¢ wyzwanie dla Match Group.
Problemy zwigzane z prywatnoscig i
bezpieczenstwem: Aplikacje randkowe s3
narazone na incydenty zwigzane z
bezpieczenstwem danych osobowych
uzytkownikdéw, co moze negatywnie
wptywac na reputacje firmy oraz wigzac
sie z kosztami prawnymi i regulacyjnymi.

MOZLIWOSCI

Ekspansja na rynkach wschodzacych:
Match Group ma mozliwos¢ dalszego
rozwoju na rynkach wschodzacych,
takich jak Azja czy Ameryka tacinska,
gdzie penetracja internetowych serwisow
randkowych jest wcigz relatywnie niska.
Innowacje w modelach monetyzacji:
Wprowadzenie nowych funkcji premium
i modeli subskrypcyjnych, takich jak
mikrotransakcje, moze pomaoc zwiekszy¢
przychody per uzytkownik.

Rozwdj sztucznej inteligencji i uczenia
maszynowego: Inwestycje w
zaawansowane technologie, takie jak Al
mMoga poprawi¢ dopasowanie
uzytkownikow oraz zwiekszy¢
Zaangazowanie, co pozytywnie wptynie
na retencje uzytkownikow i przychody.
Wzrost liczby uzytkownikéw mobilnych:
Rosnaca liczba uzytkownikow
korzystajacych z aplikacji mobilnych
globalnie stanowi szanse na dalszy wzrost
popularnosci aplikacji randkowych, w
szczegolnosci wsrod miodszych pokolen.
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ZAGROZENIA

Zmiany regulacyjne: Wzrost regulacji
dotyczacych prywatnosci danych oraz
kwestii antymonopolowych na catym
Swiecie moze zwiekszac koszty operacyjne
oraz ryzyko prawne dla spotki.

Rosngca konkurencja: Nowe aplikacje
randkowe, takie jak Bumble czy Facebook
Dating, moga przyciagnac uzytkownikow,
co moze wptynac na udziat Match Group w
rynku.

Wahania koniunkturalne: W przypadku
globalnego kryzysu gospodarczego lub
recesji, uzytkownicy moga ograniczyc¢
wydatki na subskrypcje i ustugi premium,
co wptynie negatywnie na przychody firmy.
Wzrost kosztow marketingu: Aby utrzymac
SWoja pozycje rynkowa, Match Group musi
nadal inwestowac znaczne srodki w
marketing i akwizycje uzytkownikow, co
moze zwiekszac koszty operacyjne i
zmniejszac¢ marze.
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Podsumowanie:

gE

Match Group Inc jest silnym graczem na rynku randkowym online, z szerokim portfolio

marek i globalnym zasiegiem. Firma korzysta z dominujacej pozycji ha rynku i solidnych

przeptywow pienieznych, ktore umozliwiajg dalszy rozwgj i ekspansje. Jednakze, wyzwania
takie jak rosngca konkurencja, zaleznosc¢ od Tinder oraz zmiany regulacyjne moga stanowic
zagrozenie dla przysztego wzrostu. Match Group ma mozliwos¢ dalszego rozwoju poprzez
ekspansje geograficzng, innowacje technologiczne i monetyzacje uzytkownikdw, ale bedzie
musiata uwaznie zarzadzac ryzykiem zwigzanym z dynamicznie zmieniajgcym sie rynkiem i g

regulacjami.

Inwestorzy powinni monitorowac, jak firma radzi sobie z tymi wyzwaniami, jednoczesnie

oceniajac jej zdolnos¢ do wykorzystania nadarzajgcych sie szans.
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Sita konkurencji (Rywalizacja w branzy): Wysoka

Branza aplikacji randkowych jest bardzo konkurencyjna, z wieloma graczami dziatajagcymi na
globalnym i lokalnym rynku. Najwieksi konkurenci, tacy jak Bumble, Facebook Dating, czy Grindr,

stale wprowadzajg nowe funkcje i rozwigzania, aby przyciggnac uzytkownikow. Potencjalni nowi
oy o racze
e Kluczowe czynniki: (Zaggroienie

e Zréznicowanie ofert: Aplikacje randkowe réznig sie funkcjami, modelami monetyzacji i Wejécifeirmr)\owych
docelowa grupa uzytkownikéw. Konkurenci moga wprowadzac innowacyjne funkcje, co
wymusza na Match Group koniecznosc¢ ciggtego rozwijania swoich produktow.

o Koszty przejscia uzytkownikow: Przejscie uzytkownikow do innych platform jest stosunkowo
tatwe i tanie, co zwieksza intensywnos¢ konkurencji.

Sita dostawcow

(Sita negocjacyjna

» Wysokie koszty marketingu: Firmy muszag inwestowac¢ w marketing, aby pozyskac i utrzymac kon:"‘raenc” dostawcow)
o . g . o P u 1
uzytkownikow, co podnosi koszty operacyjne i wptywa na rentownosc. Sita klientéw (Rywa“zacjaj w
Potencjalni nowi gracze (Zagrozenie wejsciem nowych firm): Umiarkowane (Sita branzy)
negocjacyjna
. cL . » .. . . . ) klientéw)
Bariera wejscia na rynek aplikacji randkowych jest stosunkowo niska, co sprawia, ze nowe firmy
mMoga stosunkowo tatwo wejs¢ na rynek. Niemniej jednak, utrzymanie sie na nim wymaga Zagrozenie
znacznych naktaddw na marketing, rozwdj technologii i zdobycie bazy uzytkownikow. substytutami
e Kluczowe czynniki: (Zastepcze

e Niskie koszty wejscia: Rozwdj nowej aplikacji randkowej wymaga stosunkowo niewielkich produkty lub
zasobdow poczatkowych, co sprzyja pojawianiu sie nowych graczy. ustugi)

o Efekt sieciowy: Match Group korzysta z efektu sieciowego, ktdry polega na tym, ze wartos¢
aplikacji rosnie wraz z liczbg uzytkownikdw. Nowym graczom trudniej jest zdoby¢ krytyczng
mase uzytkownikdw, co dziata na korzys¢ duzych platform, takich jak Tinder.

» Budowanie marki: Nowi gracze musza zainwestowac znaczace srodki w budowanie
rozpoznawalnosci marki i zaufania uzytkownikow, co moze stanowic bariere wejscia.
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Sita dostawcow (Sita negocjacyjna dostawcow): Niska Zagrozenie substytutami (Zastepcze produkty lub ustugi):
W branzy aplikacji randkowych dostawcy odgrywajg ograniczonag role, Umiarkowane

a ich wptyw na Match Group jest stosunkowo niski. Dostawcy obejmuja
dostawcow technologii, platform ptatniczych, reklamowych i ustug
hostingowych.

e Kluczowe czynniki:

o Zdywersyfikowani dostawcy technologii: Match Group korzysta z
roznych dostawcow ustug technologicznych (np. chmury, analityki),
CO zmniejsza ich site negocjacyjna.

e Niskie koszty zmiany dostawcoéw: Firma moze stosunkowo tatwo
zmieni¢ dostawcow technologicznych lub reklamowych, co
dodatkowo obniza site przetargowa dostawcow.

e Zaleznos¢ od gigantéw technologicznych: Choc¢ zaleznos¢ od
platform, takich jak Apple i Google (App Store, Google Play) jest
istotna, Match Group ma mozliwos¢ negocjacji i moze unikac
monopolizacji jednej platformy.

Zagrozenie ze strony substytutow w branzy randkowej istnieje, ale jest
umiarkowane. Zastepcze produkty to inne sposoby nawigzywania relacji
miedzyludzkich, takie jak spotkania w rzeczywistosci (offline), wydarzenia
spoteczne czy inne formy sieci spotecznosciowych (np. Facebook, Instagram).

e Kluczowe czynniki:

e Spotkania offline: Tradycyjne metody poznawania nowych ludzi, takie jak
spotkania towarzyskie, sg alternatywa dla aplikacji randkowych, ale rozwaj
cyfryzacji i zmiany spoteczne sprzyjajg rosnacej popularnosci aplikacji.

» Media spotecznosciowe: Portale spotecznosciowe, takie jak Instagram czy
Facebook, moga stuzyc¢ jako platformy do nawigzywania nowych
Znajomosci, co moze byc¢ substytutem dla tradycyjnych aplikacji
randkowych.

» Zwiekszona akceptacja aplikacji randkowych: \Wzrastajgca popularnos¢
aplikacji randkowych i ich postrzeganie jako gtdwnego sposobu
nawigzywania relacji zmniejsza zagrozenie ze strony substytutow.

Sita klientéw (Sita negocjacyjna klientéow): Wysoka
Uzytkownicy aplikacji randkowych maja duza site przetargowa, poniewaz moga tatwo przenosic sie miedzy platformami bez ponoszenia znaczacych kosztow.

Szeroki wybdr aplikacji na rynku sprawia, ze uzytkownicy moga eksperymentowac z réznymi rozwigzaniami, co zmusza Match Group do ciggtego doskonalenia
swoich ustug.

e Kluczowe czynniki:
e Niskie koszty przejscia: Uzytkownicy mogg szybko zmieni¢ aplikacje na konkurencyjng, co zwieksza ich site przetargowa.
e Dostepnos¢ darmowych opcji: Wiele aplikacji randkowych oferuje darmowe wersje, co zmniejsza chec uzytkownikéw do ptacenia za ustugi premium.

o Wptyw opinii i recenzji: Klienci moga wptywac na reputacje aplikacji poprzez recenzje w sklepach z aplikacjami, co zmusza Match Group do utrzymywania
wysokiej jakosci ustug.
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Podsumowanie:

Match Group Inc. dziata w branzy, ktéra cechuje sie wysokag konkurencjg i dynamicznymi zmianami.

Firma korzysta z silnej pozycji rynkowej oraz efektu sieciowego, co stanowi jej kluczowa przewage
nad nowymi graczami. Dzieki szerokiemu portfolio aplikacji randkowych oraz globalnemu
zasiegowi, Match Group jest w stanie dywersyfikowac swoje przychody i efektywnie reagowac na

zmieniajace sie potrzeby uzytkownikow.

Jednak firma musi stawiac czota wyzwaniom, takim jak wzrastajgca sita przetargowa klientow,
ktorzy moga tatwo przeskakiwac miedzy konkurencyjnymi aplikacjami, oraz presja ze strony
substytutow, takich jak media spotecznosciowe czy nowe aplikacje. Chociaz bariery wejscia s3
stosunkowo niskie, duzi gracze, tacy jak Match Group, maja przewage dzieki duzym zasobom

finansowym, rozpoznawalnym markom i zaufaniu uzytkownikow.

W przysztosci kluczowe bedzie utrzymanie innowacyjnosci oraz dalsze inwestycje w technologie,
takie jak sztuczna inteligencja, ktore moga zwiekszy¢ zaangazowanie uzytkownikow i poprawic
jakos¢ dopasowan. Wazne bedzie takze monitorowanie zmian regulacyjnych i dostosowywanie sie
do rosngcych wymagan dotyczacych prywatnosci danych, aby unikng¢ potencjalnych zagrozen

prawnych.
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Ryzyka rynkowe

 Wysoka konkurencja: Branza internetowych serwisow randkowych
jest wysoce konkurencyjna, z licznymi graczami, takimi jak Bumble,
Grindr oraz nowe aplikacje randkowe, ktore moga przyciggac
uzytkownikow innowacyjnymi funkcjami i modelami biznesowymi.
Konkurencja moze prowadzi¢ do presji cenowej i zmniejszenia udziatu
W rynku, co mogtoby negatywnie wptynac na przychody i rentownosc¢
spotki.
Zmiennos¢é preferencji uzytkownikéw: Preferencje uzytkownikdéw
aplikacji randkowych moga sie dynamicznie zmieniac. Wzrost
popularnosci nowych aplikacji lub zmiana trenddéw spotecznych moga
prowadzi¢ do spadku zaangazowania uzytkownikow w aplikacjach
Match Group, co negatywnie wptynetoby na jej wyniki operacyjne.
Wptyw czynnikéw makroekonomicznych: Globalne spowolnienie
gospodarcze, recesja, czy rosngce bezrobocie moga prowadzi¢ do
zmniejszenia wydatkow konsumentdw na ustugi premium, takie jak
subskrypcje w aplikacjach randkowych. Wptyw czynnikow
makroekonomicznych moze szczegdlnie dotkna¢ miodszych
uzytkownikow, ktorzy sg kluczowa grupa demograficznag dla aplikacji
takich jak Tinder.

s

Ryzyka finansowe

e Zaleznos¢ od jednego zrédta przychodoéw: Znaczna czesé

przychodoéw Match Group pochodzi z aplikacji Tinder, ktora jest
dominujaca marka w jej portfolio. Kazde spowolnienie wzrostu
Tindera lub utrata popularnosci mogtoby znaczaco wptynac na
wyniki finansowe spotki. Zbyt duza zaleznos¢ od jednego zrodta
przychoddow zwieksza ryzyko finansowe.

Wahania kurséw walut: Poniewaz Match Group dziata na rynkach
miedzynarodowych, wahania kursow walut moga wptynac¢ na
wyniki finansowe spotki. Fluktuacje walutowe moga wptynac
zarowno na przychody, jak i koszty operacyjne spodiki, co z kolei
moze negatywnie wptynac na rentownosc.

Ryzyko kredytowe i zadtuzenie: Wysoki poziom zadtuzenia moze
zwiekszac ryzyko kredytowe spotki. Wzrost stop procentowych
mogtby zwiekszy¢ koszty obstugi dtugu, co negatywnie wptynetoby
Nna wyniki finansowe oraz ograniczyto mozliwosc¢ inwestycji w dalszy
rozwoj. Match Group musi zatem skutecznie zarzgdzac swoim
bilansem, aby uniknac problemaow z ptynnoscia finansowa.
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Ryzyka operacyjne Ryzyka regulacyjne

e Bezpieczenstwo danych i prywatnosé uzytkownikow: Match Group e Zmiany w przepisach dotyczacych ochrony danych: Zmieniajace sie
zarzadza ogromnymi ilosciami danych osobowych swoich przepisy dotyczgce ochrony danych, takie jak RODO w Europie czy
uzytkownikow, co czyni jg celem cyberatakdw. Naruszenia danych lub przepisy dotyczagce prywatnosci w USA, mogg zwiekszy¢ koszty
Incydenty zwigzane z prywatnoscig moga prowadzi¢ do powaznych operacyjne i prowadzi¢ do natozenia kar finansowych w przypadku
konsekwencji prawnych, utraty reputacji oraz spadku zaufania nieprzestrzegania nowych regulacji. Wymogi dotyczgce prywatnosci
uzytkownikow, co moze miec negatywny wptyw na dziatalnosc spotki. danych osobowych moga wymagac dodatkowych inwestycji w
Zarzadzanie technologia i innowacjami: Branza technologiczna infrastrukture technologiczng i procesy zarzadzania danymi.
wymaga ciggtych inwestycji w innowacje i aktualizacje technologiczne. Kontrole antymonopolowe: Jako jeden z najwiekszych graczy na
Jesli Match Group nie bedzie w stanie nadazy¢ za szybkim tempem rynku, Match Group moze znalezc sie pod lupg organdw
rozwoju technologicznego, moze straci¢ swojg przewage antymonopolowych. Regulacje antymonopolowe moga ograniczyc
konkurencyjna. Wysokie tempo innowacji jest kluczowe dla utrzymania zdolnosc¢ firmy do przeprowadzania fuzji i przejec, co mogtoby
zaangazowanhia uzytkownikdéw oraz poprawy doswiadczenia utrudni¢ ekspansje na nowe rynki oraz rozwdj dziatalnosci.
korzystania z aplikacji. Zmiennosé polityki i regulacji w réznych krajach: Dziatalnos¢
Efektywne zarzadzanie talentami: Wysoka konkurencja o najlepsze globalha oznacza, ze Match Group musi dostosowac sie do roznych
talenty w dziedzinie technologii i inzynierii oprogramowania moze przepisdow i regulacji w réznych krajach. Zmiennosc¢ polityczna oraz
prowadzi¢ do problemow z rekrutacja i utrzymaniem wykwalifikowanej ryzyko wprowadzenia nowych regulacji moga wptynac¢ na operacje
kadry. Strata kluczowych pracownikdw moze negatywnie wptynac na firmy, zwtaszcza na rynkach wschodzacych.
tempo innowacji oraz zdolnosc¢ firmy do wprowadzania nowych
produktow i ustug.
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Podsumowanie:

Match Group Inc. dziata w dynamicznie rozwijajacej sie branzy
technologicznej, co wigze sie zarowno z licznymi szansami, jak i
zagrozeniami. Kluczowe ryzyka rynkowe, takie jak intensywna
konkurencja i zmiennosc¢ preferencji uzytkownikow, moga wptywac na
zdolnos¢ firmy do utrzymania swojej pozycji lidera. Ryzyka operacyjne
zZwigzane z bezpieczenstwem danych oraz innowacjami
technologicznymi sg kluczowe dla utrzymania zaufania uzytkownikow i
dalszego rozwoju firmy.

Z kolei ryzyka finansowe, takie jak zaleznos¢ od jednego zrodta
przychodow i zmiennosc¢ kursow walut, moga wptywac na stabilnosc
finansowa spodtki. Match Group musi takze stawic czota rosngcym
wymaganiom regulacyjnym, ktore moga zwiekszac koszty operacyjne
oraz ograniczac elastycznosc biznesowa.

Aby zminimalizowac ryzyka, Match Group powinna kontynuowac
dywersyfikacje swojego portfolio produktow, inwestowac w technologie
zapewniajace bezpieczenstwo danych oraz monitorowac zmieniajace sie
przepisy prawne. W ten sposob firma bedzie w stanie utrzymac swoj3a
pozycje lidera na globalnym rynku aplikacji randkowych.
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Przeglad wynikow finansowych

Match Group jest liderem na globalnym rynku randkowym, z dominujaca pozycja w aplikacjach takich jak Tinder i Hinge.
Ponizej przedstawiamy przeglad kluczowych wynikéw finansowych spdotki na przestrzeni ostatnich lat:

Przychody Zysk operacyjny (EBIT) Zysk netto

e W 2023 roku Match Group osiggneto e Zysk operacyjny wyniost okoto 1,2 W 2023 roku zysk netto spdtki wyniodst okoto
przychody na poziomie okoto 3,2 miliarda USD, co daje solidng marze 740 milionéw USD, co oznacza marze netto
miliarda USD, co oznacza wzrost o okoto operacyjna na poziomie okoto 38%. na poziomie okoto 23%. Wysoka rentownos¢
8% rok do roku. Wzrost ten jest Match Group osigga wysokie zyski dzieki jest efektem mocnej pozycji rynkowej oraz
napedzany przede wszystkim przez skalowalnemu modelowi biznesowemu, niskich kosztéw operacyjnych.
Tinder, ktory generuje okoto 60% gdzie koszty jednostkowe pozyskiwania
catkowitych przychodoéw firmy, oraz uzytkownikow sg stosunkowo niskie w
przez szybki rozwdj aplikacji Hinge, ktéra porownaniu do generowanych
stata sie druga najwazniejsza marka w przychodow z subskrypcji.

portfelu firmy.



i3 Analiza Fundamentalna Q) stone Research

www.stoneresearch.io

Analiza bilansu

Analiza bilansu spdétki pokazuje, ze Match Group ma zdrowa strukture finansowa, jednak z pewnymi elementami ryzyka
ZwWigzanymi z zadtuzeniem.

Aktywa Zobowigzania Kapitat wiasny

¢ Na koniec 2023 roku, Match Group e Zobowigzania firmy wynoszg okoto & o Kapitat wiasny spdtki wynosi okoto 2,5
posiadato aktywa o wartosci okoto 6,5 miliarda USD, z czego wiekszos¢ to dtug miliarda USD, co daje stosunkowo
miliarda USD, z czego okoto 1,3 miliarda dtugoterminowy. Mimo ze poziom zdrowa relacje do zobowigzan. Wskaznik
USD stanowita gotowka i ekwiwalenty zadtuzenia jest stosunkowo wysoki, zadtuzenia do kapitatu wtasnego (debt-
pieniezne. Firma ma stabilng baze spotka jest w stanie obstugiwac swoje to-equity) wynosi okoto 1,6x, co jest na
aktywow, ktora pozwala na dalszy rozwgj zobowigzania dzieki silnym przeptywom akceptowalnym poziomie dla spodtki
I inwestycje w nowe technologie oraz pienieznym. operujacej w sektorze technologicznym.
akwizycje.
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Zadluzenie

Dtug netto Wskaznik zadtuzenia do EBITDA Koszt obstugi ditugu

e Dlug netto Match Group wynosi okoto e Wskaznik zadtuzenia do EBITDA wynosi e Koszt obstugi diugu jest w petni
2,7 miliarda USD. Jest to poziom okoto 3,5x%, co jest w granicach pokrywany przez generowane zyskKi
zadtuzenia, ktéry moze budzi¢ pewne akceptowalnych dla firmy tego typu. operacyjne, a wskaznik pokrycia odsetek
obawy, zwiaszcza w przypadku Wskaznik ten sugeruje, ze Match Group jest wynosi okoto 5x, co oznacza, ze firma jest
spowolnienia gospodarczego, ale spdtka w stanie sptacac swoje zobowigzania, jednak w stanie komfortowo obstugiwac swoje
regularnie sptaca swoje zobowiazania i wzrost zadtuzenia moze ograniczac przyszte zobowigzania odsetkowe.

mozliwosci inwestycyjne.

utrzymuje stabilng polityke finansowa.
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Analiza przeptywoéw pienieznych (Cash Flow):

Przeptywy operacyjne Przeptywy inwestycyjne

e W 2023 roku Match Group e Przeptywy pieniezne zwigzane z
wygenerowata okoto 1,2 miliarda USD dziatalnoscig inwestycyjng wyniosty
przeptywow pienieznych z dziatalnosci okoto -300 milionéw USD. Match Group
operacyjnej. Te przeptywy wynikaja aktywnie inwestuje w rozwdj swoich
gtdwnie z przychoddow z subskrypcji w aplikacji, co obejmuje rozwdj nowych
aplikacjach randkowych, takich jak technologii, funkcjonalnosci oraz
Tinder i Hinge, ktére sg kluczowym potencjalne przejecia, ktére moga
motorem napedowym dziatalnosci wspieracC dalszy rozwoj. Wyzsze naktady
spotki. Silne przeptywy operacyjne INnwestycyjne sg zwigzane z rosnacy
wskazujg na zdolnosc¢ spdtki do konkurencja na rynku aplikacji
generowania gotowki nawet w trudnych randkowych i koniecznoscia
warunkach rynkowych. wprowadzania innowacji.

Wolne przeptywy pieniezne (FCF)
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Przeptywy finansowe

e Przeptywy pieniezne z dziatalnosci
finansowej wyniosty okoto -800
milionéw USD. Gtéwne wydatki w tej
kategorii obejmowaty sptate dtugu oraz
wyptate dywidend i programy wykupu
akcji witasnych. Spotka konsekwentnie
sptaca swoje zobowigzania
dtugoterminowe oraz dazy do
zwiekszenia wartosci dla akcjonariuszy
poprzez redukcje liczby akcji w obiegu.

e Wolne przeptywy pieniezne, ktdre sg kluczowym wskaznikiem dla oceny finansowej stabilnosci spotki, wyniosty okoto 900 milionéw USD. Wolne
przeptywy pieniezne oznaczajg, ze po uwzglednieniu wydatkdéw inwestycyjnych spotka wcigz generuje znaczaca ilos¢ gotowki, ktérg moze

przeznaczy¢ na sptate dtugu, dywidendy lub dalsze inwestycje.
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Marza brutto (Gross Margin)

e Opis: Marza brutto wskazuje,
Jjaka czesc przychodow po
odliczeniu kosztu
sprzedanych produktow
(COGS) pozostaje na pokrycie
kosztow operacyjnych,
kosztow finansowych i
zyskow.

e Wartosc¢: Match Group
utrzymuje wysoka marze
brutto na poziomie 75-80%.
Jest to wynik niskich kosztow
zmiennych zwigzanych z
dziatalnoscig aplikacji
cyfrowych oraz efektywnosci
operacyjnej.

e Znaczenie: Wysoka marza
brutto wskazuje na duzg
rentownosc sprzedazy, co
pozwala firmie na
wygenerowanie znacznej
ilosci gotowki po pokryciu
podstawowych kosztow
sprzedazy.

Marza operacyjna (EBIT Margin)

e Opis: Marza operacyjna
pokazuje, jaki procent
przychodow spdtka
zachowuje jako zysk
operacyjny po pokryciu
wszystkich kosztow
operacyjnych, ale przed
opodatkowaniem i
odsetkami.

e Wartosc¢: Match Group osigga
mMarze operacyjna w
przedziale 35-40%. To
odzwierciedla zdolnhosc¢ firmy
do generowania wysokich
zyskow z podstawowe]
dziatalnosci operacyjnej, przy
relatywnie niskich kosztach
operacyjnych.

e Znaczenie: Wysoka marza
operacyjna pokazuje, ze
spotka efektywnie zarzadza
swoimi kosztami
operacyjnymi, co zwieksza jej
zdolnos¢ do generowania
zyskow na poziomie
operacyjnym.

Marza netto (Net Margin)

e Opis: Marza netto to
wskaznik pokazujacy, jaka
czesc przychoddw pozostaje
spotce jako zysk netto po
uwzglednieniu wszystkich
kosztow, w tym podatkow i
odsetek.

e Wartosc¢: Marza netto Match
Group wynosi okoto 20-25%,
co Swiadczy o silnej zdolnhosci
firmy do generowania zyskow
po wszystkich kosztach.

e Znaczenie: Wysoka marza
netto oznacza, ze Match
Group skutecznie zarzadza
zarowno swoimi kosztami
operacyjnymi, jak i
finansowymi, co przektada sie
na wieksze zyski dla
akcjonariuszy.
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Zadtuzenie do EBITDA (Debt to
EBITDA):

e Opis: Wskaznik zadtuzenia do

EBITDA mierzy stosunek
dtugu netto do zyskow przed
odsetkami, podatkami,
deprecjacjg i amortyzacja
(EBITDA). Pozwala ocenic¢
zdolnosc¢ firmy do sptaty
swojego zadtuzenia przy
generowanych zyskach
operacyjnych.

Wartosé: Match Group
posiada wskaznik zadtuzenia
do EBITDA na poziomie okoto
3,5x. Oznacza to, ze poziom
zadtuzenia jest relatywnie
wysoki, ale spdtka generuje
wystarczajace zyski
operacyjne, aby sptaci¢ dtug
w ciggu kilku lat.

Znaczenie: Wysoki poziom
zadtuzenia jest potencjalnym
ryzykiem, jednak stabilne
przeptywy pieniezne i wysoka
rentownosc¢ operacyjna
umozliwiajg spdtce
bezpieczne zarzgdzanie
dtugiem.
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Wskaznik pokrycia odsetek
(Interest Coverage Ratio)

e Opis: Wskaznik ten mierzy,
Jak wiele razy zysk operacyjny
(EBIT) firmy moze pokryc¢
koszty odsetek od jej
zadtuzenia.

e Wartos¢: Match Group osigga
wskaznik pokrycia odsetek na
poziomie 5%, co oznacza, ze
firma jest w stanie
wielokrotnie pokry¢ koszty
odsetek z zyskow
operacyjnych.

e Znaczenie: Wysoki wskaznik
pokrycia odsetek wskazuje, ze
spotka ma stabilng sytuacje
finansowa i nie ma
problemow z obstuga
swojego dtugu.

Wolne przeptywy pieniezne
(Free Cash Flow - FCF)

e Opis: Wolne przeptywy
pieniezne to gotéwka, ktorg
spotka generuje z dziatalnosci
operacyjnej po odjeciu
wydatkow kapitatowych
(CapEx). Jest to wskaznik
pokazujacy, ile gotdwki firma
ma do dyspozycji na sptate
zadtuzenia, dywidendy,
wykup akcji czy inwestycje.

e Wartosc: Match Group
generuje wolne przeptywy
pieniezne na poziomie okoto
900 milionéw USD rocznie.

e Znaczenie: Solidne wolne
przeptywy pieniezne
pozwalaja firmie na realizacje
Inwestycji, sptate dtugu oraz
nagradzanie akcjonariuszy
bez koniecznosci zwiekszania
zadtuzenia.

Zysk na akcje (Earnings Per Share - EPS)

Wskaznik zadtuzenia do kapitatu
wiasnego (Debt to Equity Ratio)

e Opis: Wskaznik zadtuzenia do
kapitatu witasnego mierzy
stosunek zadtuzenia spotki do
jej kapitatu witasnego.
Pokazuje, w jakim stopniu
firmma finansuje sie dtugiem w
stosunku do srodkow
witasnych.

o Wartoscé: Dtug netto do
kapitatu witasnego (D/E)
Match Group wynosi okoto
1,6X.

e Znaczenie: Wysoki wskaznik
zadtuzenia do kapitatu
wtasnego wskazuje na istotny
poziom zadtuzenia, co moze
zwiekszac ryzyko finansowe,
ale przy solidnych wynikach
operacyjnych i stabilnych
przeptywach pienieznych
firma ma zdolnos¢ do
zarzadzania tym
zadtuzeniem.
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Wskaznik ptynnosci biezacej
(Current Ratio)

e Opis: Wskaznik ptynnosci

biezacej mierzy zdolnoscé
firmy do sptacania swoich
krotkoterminowych
zobowigzan przy pomocy
aktywow obrotowych.
Wartoscé: Wskaznik ptynnosci
biezacej Match Group wynosi
okoto 1,3x.

Znaczenie: Wartosc¢
wskaznika powyzej 1 oznacza,
ze spotka ma wystarczajgce
aktywa obrotowe, aby pokryc¢
swoje zobowigzania
krotkoterminowe, co
Swiadczy o dobrej ptynnosci
finansowe).

e Opis: Zysk na akcje mierzy, ile zysku przypada na jedna akcje firmy. Jest to jeden z najwazniejszych wskaznikéw dla inwestordow.

e Wartosc¢: Match Group generuje okoto 2,65 USD zysku na akcje rocznie.

» Znaczenie: Wysoki i rosngcy EPS jest sygnatem, ze spotka generuje zyski na wysokim poziomie i jest w stanie zwiekszac¢ wartos¢ dla swoich akcjonariuszy.
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Scenariusze finansowe

m Scenariusz optymistyczny:
e Zaktadajac kontynuacje wzrostu liczby uzytkownikdw oraz rosngce zapotrzebowanie na randkowanie online, Match Group moze zwiekszac

swoje przychody o okoto 10-15% rocznie.

e Dalszy rozwdj aplikacji Hinge oraz ekspansja na nowe rynki moga zwiekszy¢ udziat przychododw z subskrypcii.

e Utrzymanie wysokich marz operacyjnych na poziomie okoto 40% oraz silne przeptywy pieniezne pozwolg na dalsza sptate zadtuzenia oraz
zwiekszenie dywidend dla akcjonariuszy.

m Scenariusz neutralny

e Wzrost przychoddéw na poziomie okoto 8% rocznie, z dalszg dominacja Tindera, ale stabilnym rozwojem pozostatych aplikacji.
e Utrzymanie zadtuzenia na obecnym poziomie, przy kontynuacji sptaty dtugu z generowanych przeptywow pienieznych.
e Zachowanie stabilnych marz operacyjnych oraz wysokich wolnych przeptywow pienieznych.

m Scenariusz optymistyczny:

e Spowolnienie wzrostu liczby uzytkownikdow oraz presja konkurencyjna ze strony howych graczy na rynku moze spowodowac stagnacje
przychodow.
e Wysoki poziom zadtuzenia staje sie problematyczny w przypadku spadku zyskdow, co moze prowadzi¢ do koniecznosci restrukturyzacji dtugu.

e Obnizenie marz operacyjnych i problematyczna obstuga dtugu moga wptynac negatywnie na wartosc spotki i jej zdolnos¢ do inwestowania w
rozwa,j.
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Whioski

Match Group jest stabilng i dochodowa spotka z dominujaca pozycja na
globalnym rynku randkowym online. Firma osigga wysokie marze dzieki
skalowalnemu modelowi biznesowemu oraz rosngcemu popytowi na jej ustugi.
Mimo relatywnie wysokiego poziomu zadtuzenia, silne przeptywy pieniezne
pozwalajg na jego obstuge oraz dalsze inwestycje w rozwa,.

Kluczowymi czynnikami ryzyka sg uzaleznienie od jednej aplikacji (Tinder) oraz
rosngca konkurencja na rynku. W dtuzszej perspektywie, firma musi
kontynuowac dywersyfikacje swoich zrodet przychoddow, aby zminimalizowac
ryzyko spadku dominacji Tindera. Match Group jest dobrze przygotowana na
przysztosc, ale powinna uwaznie monitorowac poziom zadtuzenia oraz dalsze
Inwestycje w howe technologie.

W przypadku realizacji scenariusza optymistycznego, Match Group moze
kontynuowac wzrost, a akcjonariusze moga liczyC na zwiekszone zyski i wyptaty
dywidend. Jednak scenariusz pesymistyczny, zwigzany z wiekszg presja
konkurencyjna i problemami z zadtuzeniem, moze w dtuzszym terminie
negatywnie wptynac na wartosc spotki.

. Stone Research

www.stoneresearch.io




Analiza Techniczna

Dodatkowe wskazniki:

o Srednie kroczace (EMA) pokazane na wykresie sugerujg, ze krotkoterminowe EMA (9, 20)
oraz dtugoterminowe EMA (50, 200) wskazuja na powolny ruch wzrostowy po
wczesniejszych spadkach. Jesli krotsze sSrednie przecinajg dtuzsze od dotu, moze to
sygnalizowac sygnat kupna.

Ogodlna interpretacja:

o Wzrostowy trend: Cena znajduje sie na sciezce wzrostowej, Co sugeruje, ze inwestorzy wcigz
maja optymistyczne oczekiwania co do dalszych wzrostéow, pod warunkiem, ze wsparcia
pozostang nienaruszone.

e Zakup w okolicach wsparcia: Inwestorzy moga rozwazac zakup w okolicach linii wsparcia i
trendu wzrostowego, zwtaszcza jesli cena odbije sie od tych poziomow.

e Ostroznos¢ w okolicach oporu: Zblizajagc sie do poziomu oporu, inwestorzy powinni
zachowac ostroznosc, poniewaz moze dojs¢ do korekty lub odwrdcenia trendu, jesli cena nie
zdota go przetamac.

Wykres daje pozytywne sygnaty dla inwestoréw, ale dalszy wzrost zalezy od tego, czy cena
utrzyma sie powyzej wsparcia i trendu wzrostowego.
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Czerwone linie wsparcia:

Na wykresie znajdujg sie cztery poziomy wsparcia:

34,61 USD - najblizszy poziom wsparcia, ktéry cena moze
testowacd, zanim odbije sie w gore. Cena juz wczesnieg]
kilkukrotnie testowata ten poziom i odbijata sie w gore.
32,51 USD - gtebszy poziom wsparcia, ktory dziatat jako
granica, na ktérej cena zatrzymywata sie w przesztosci.
29,71 USD i 27,86 USD - to bardziej odlegte poziomy,
ktore mogtyby byc testowane w przypadku gwattownych
spadkow. Moga one stanowic istotne punkty do
obserwacji w razie zatamania krotszych wsparc.

oporu:
Poziom oporu na 42,45 USD to granica, powyzej ktorej
moze dojs¢ do silniejszego wzrostu, o ile cena zdota ja
przetamac. Przetamanie tego oporu oznaczatoby
kontynuacje trendu wzrostowego i otwarcie drogi do
wyzszych poziomow cenowych.

trendu wzrostowego:
Linia ta przedstawia aktualny trend wzrostowy,
odzwierciedlajacy site rynku. Cena wielokrotnie odbijata
sie od tej linii, co wskazuje na stabilnos¢ tego trendu.
Dopdki cena znajduje sie powyzej tej linii, mamy do
czynienia z przewaga kupujacych. Przetamanie tego
trendu mogtoby sygnalizowac ostabienie | mozliwy
spadek w kierunku nizszych poziomow wsparcia.

Oznaczone okregi wskazuja potencjalne strefy zakupu.
S3 to miejsca, w ktorych cena zblizyta sie do poziomow
wsparcia lub linii trendu, a nastepnie odbijata w gore.
Sugeruje to, ze w tych obszarach kupujgcy wchodzili w
rynek, co czyni te poziomy interesujgcymi dla traderow
szukajgcych momentow wejscia.
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Najpopularniejszg aplikacjg pozostaje Tinder, ale konkurenci, tacy jak Bumble i Hinge, zdobywaja coraz wiekszg popularnosc.
Znaczna czesc uzytkownikow szuka powaznych zwigzkdow, co sugeruje zmiane w postrzeganiu aplikacji jako narzedzi nie tylko
do krotkotrwatych spotkan, ale takze do budowania trwatych relacji. Ten trend odzwierciedla szersze zmiany spoteczne |
technologiczne. Wzrost liczby uzytkownikow aplikacji randkowych mozna wigzac z rosngca popularnoscia pracy zdalnej, ktéra
ogranicza tradycyjne sposoby poznawania howych osdb, co zmusza wielu do korzystania z internetowych platform. Waznym
aspektem jest tez roznorodnosc uzytkownikow, z rosnaca liczbg osdb LGBTQ+ korzystajacych z tych aplikacji. Widac wiec, ze
aplikacje randkowe stajg sie integralng czescig wspotczesnego zycia spotecznego, dostosowujac sie do zmian w sposobie, w jaki
nawigzujemy relacje i zarzadzamy nimi online. Z tej perspektywy Match Group, jako lider rynku, ma doskonatg pozycje, by dalej
rozwijac swoje portfolio i wprowadzac innowacje, zaspokajajac potrzeby réznych grup uzytkownikow.

Artykut Pew Research z 2023 roku omawia kluczowe wnioski dotyczace randkowania online w USA. Okoto 30% dorostych
Amerykanow korzystato z aplikacji randkowych, z czego 12% znalazto trwaty zwigzek dzieki tym platformom. Doswiadczenia sg
jednak zroznicowane — podczas gdy wielu uzytkownikow deklaruje sukces, inni narzekaja na frustracje, powierzchownosc |
negatywne interakcje, takie jak nieodpowiednie wiadomosci. Znaczaca grupa uzytkownikdow sg osoby LGBTQ+, ktdre czesciej
korzystajg z aplikacji niz heteroseksualni uzytkownicy. Catosciowy wptyw aplikacji na relacje pozostaje mieszany.

Link do petnego artykutu: https://www.pewresearch.org/short-reads/2023/02/02/key-findings-about-online-dating-in-the-u-s/
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Trendy i innowacje
Aplikacje randkowe wcigz dynamicznie sie rozwijaja, a ich przysztos¢ moze obejmowac¢ kilka interesujacych trendéw i innowacji:

Personalizacja i Al Bezpieczenstwo i prywatnosé: Wideo i VR

® ®
e Opis: Wzrost znaczenia ochrony e Opis: Integracja funkcji wideo |

danych osobowych i potencjalnie technologii
bezpieczenstwa uzytkownikow. wirtualnej rzeczywistosci (VR).
Aplikacje wprowadzaja lepsze Wideo umozliwia prowadzenie
metody weryfikacji tozsamosci, wideorozmow, a VR moze
szyfrowanie komunikacji oraz stworzycC bardziej immersyjne psychologicznych lub platform
opcje zarzadzania prywatnoscia. doswiadczenia randkowe. wsparcia.

Korzysci: Zmniejsza ryzyko » Korzysci: Utatwia nawigzywanie e Korzysci: Pomaga uzytkownikom
naduzyc, oszustw i niechcianego kontaktow i moze zwiekszyc¢ radzi¢ sobie z emocjonalnymi
dostepu do danych osobowych, autentycznosc oraz wyzwaniami zwigzanymi z

co zwieksza komfort i Zaangazowanie w rozmowy, a VR randkowaniem, co moze poprawic
bezpieczenstwo korzystania z moze oferowac innowacyjne ich ogdlne doswiadczenia i
aplikacji. sposoby interakgji. zdrowie psychiczne.

Wsparcie psychiczne

Opis: Wykorzystanie sztucznej
inteligencji do lepszego
dopasowywania uzytkownikow.
Algorytmy analizuja nie tylko
profile uzytkownikow, ale takze
ich zachowania, preferencje |
interakcje, aby oferowac bardziej
trafne propozycje potencjalnych .
partnerow.

Korzysci: Umozliwia to bardziej
precyzyjne i trafne dopasowania,
co moze zwiekszy¢ skutecznosc
aplikacji i poprawic jakosc¢ randek.

e Opis: Mozliwos¢ integracji ustug
doradczych i wsparcia
emocjonalhego w aplikacjach
randkowych. Moze to obejmowac

° dostep do porad

Inkluzyjnosé Gamifikacja Etyka i kultura: Integracja z innymi platformami

e Opis: Aplikacje randkowe coraz
bardziej koncentruja sie na
uwzglednianiu réznorodnosci,
oferujac funkcje dostosowane do

e Opis: Wprowadzenie elementéw
gier, takich jak wyzwania,
nagrody czy rankingi, do aplikacji
randkowych. Moze to uczynic

e Opis: Rosngce zainteresowanie
zdrowiem psychicznym i
etycznymi aspektami
randkowania. Aplikacje mogag

e Opis: Zwiekszona wspodtpraca
aplikacji randkowych z mediami
spotecznosciowymi i innymi
platformami. Moze to obejmowac

roznych grup spotecznych, takich
jak osoby LCBTQ+, osoby z

korzystanie z aplikacji bardziej
angazujacym i zabawnym.

promowac bardziej pozytywne i
zdrowe podejscie do

mozliwosc logowania sie przez
inne konta lub dzielenia sie

® niepetnosprawnosciami czy o Korzysci: Zwieksza interakcje i ® randkowania oraz uwzgledniac informacjami i zdjeciami.
osoby o réznych preferencjach motywacje uzytkownikéw do roznorodnosc kulturowa. Korzysci: Utatwia korzystanie z
seksualnych. aktywnego korzystania z aplikacji, e Korzysci: Sprzyja tworzeniu aplikacji i zwieksza jej

e Korzysci: Zapewnia, ze wszystkie
grupy spoteczne majg rowne
szanse na znalezienie partnera, co
sprzyja wiekszej réznorodnosci i

inkluzyjnosci.

co moze prowadzi¢ do lepszych
wynikow w randkowaniu.

bezpieczniejszych | bardzigj
wspierajgcych srodowisk
randkowych, co moze poprawic
doswiadczenia uzytkownikow.

funkcjonalnosc¢, umozliwiajac
fatwiejsze tgczenie sie z innymi
uzytkownikami i dzielenie sie
tresciami.



. Stone Research

www.stoneresearch.io

iI:] Nasze Spojrzenie

Metaverse

Metaverse jako rozwijajaca sie wirtualna rzeczywistos¢, ma potencjat przeksztatcenia wielu aspektow zycia, w tym rowniez randkowania. Oto
kilka kluczowych sposobdw, w jakie Metaverse moze wptynac¢ na portale randkowe:

Wirtualne spotkania: Bezpieczenstwo i kontrola:

» Metaverse umozliwia tworzenie wirtualnych przestrzeni, gdzie o Wirtualne srodowiska moga umozliwié¢ lepsza kontrole nad
uzytkownicy moga spotykac sie i rozmawiac w realistycznych, interakcjami, a takze oferowac¢ dodatkowe mechanizmy ochrony,
trojwymiarowych srodowiskach. takie jak kontrola prywatnosci czy weryfikacja tozsamosci.

o Korzysci: Mozliwos¢ przezywania randek w bardziej immersyjny sposob, » Korzysci: Moze zwiekszy¢ poczucie bezpieczenstwa i komfortu
Nnp. poprzez wspdlne zwiedzanie wirtualnych miejsc, uczestniczenie w uzytkownikow podczas randkowania online, a takze utatwic
wydarzeniach czy zabawach w grach wideo. moderowanie niepozadanych zachowan.

Autentycznosé interakgciji: Dostepnos¢ i inkluzyjnosé:

« Dzieki zaawansowanej technologii VR i AR, uzytkownicy moga tworzyé * Metaverse moze utatwic dostgp do randkowania dla osob, ktore
bardziej autentyczne i angazujace interakcje, ktére sa blizsze rzeczywistym mMaja trudnosci z uczestniczeniem w tradycyjnych formach
spotkaniom. randkowania, np. z powodu niepetnosprawnosci

« Korzysci: Zwieksza szanse na nawiazanie gtebszych i bardziej realnych « Korzysci: Rozszerza mozliwosci randkowania na osoby, ktére w
wiezi emocjonalnych, co moze poprawié jakoéé randek i relacji. innych okolicznosciach mogtyby miec utrudniony dostgp do zycia

towarzyskiego.
Personalizacja i awatary: 07 Edukacja i doradztwo:

W Metaverse uzytkownicy moga tworzyc i dostosowywac swoje awatary, . W Metaverse moga powstac wirtualne centra doradcze czy
co pozwala na lepsze wyrazenie siebie | osobowosci. szkoleniowe, ktore oferujg wsparcie i edukacje w zakresie

o Korzysci: Umozliwia uzytkownikom prezentowanie siebie w sposdb, ktory randkowania i relacji.
moze byc¢ bardziej zgodny z ich rzeczywistg tozsamoscia lub aspiracjami, » Korzysci: Umozliwia uzytkownikom dostep do specjalistycznej
CcO moze przyciggnac odpowiednich partnerdow. wiedzy i wsparcia w bardziej interaktywnym i angazujacym

formacie.
04 Wspolne doswiadczenia: Nowe modele monetizacji:
dl  « Metaverse oferuje mozliwosé uczestniczenia w wspdlnych » Metaverse moze wprowadzi¢ nowe modele monetizacji dla
doswiadczeniach, takich jak koncerty, wystawy czy rozgrywki w grach, co aplikacji randkowych, takie jak ptatne doswiadczenia czy
moze stanowic tto dla randek. ekskluzywne wirtualne miejsca.

» Korzysci: Umozliwia parom dzielenie sie unikalnymi przezyciami, co moze o Korzysci: Moze stworzy¢ nowe zréodia przychodu dla platform

wzmochic¢ wiezi i tworzy¢ wspdlne wspomnienia. randkowych i umozliwic¢ tworzenie bardziej zréznicowanych ofert

dla uzytkownikow.
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Badania naukowe

W 20231 2024 roku przeprowadzono kilka badan psychologicznych, ktére analizuja wyzwania zwigzane z nawigzywaniem kontaktow w
rzeczywistosci i korzystaniem z portali randkowych. Oto kilka przyktaddow badan, ktore uwzgledniajg te aspekty:

1.Badanie "The Role of Social Anxiety in Online Dating: 2.Badanie "Online Dating and the 'Social Skill' Deficit:
A Review and Meta-Analysis" (2023): Insights from a Longitudinal Study" (2024):
e Autorzy: Dr. Emily Johnson i Dr. David Smith e Autorzy: Dr. Jessica Turner i Dr. Michael Lee
e Opis: To badanie przegladowe i meta-analiza badan dotyczacych e Opis: Badanie longitudinalne analizujgce zwigzek miedzy
wptywu leku spotecznego na korzystanie z aplikacji randkowych. trudnosciami w nawigzywaniu kontaktéw twarza w twarz a
Badanie wykazato, ze osoby z wyzszym poziomem leku spotecznego korzystaniem z portali randkowych. Badacze badali, jak problemy z
czesciej korzystaja z portali randkowych jako alternatywy dla interakcjami spotecznymi w codziennym zyciu, takie jak problemy z
bezposrednich interakgji, takich jak spotkania na ulicy. Aplikacje nawigzywaniem rozmaow na ulicy, wptywaja na sktonnosc do
randkowe dajg im mozliwos¢ kontrolowania interakcji i zmniejszaja korzystania z aplikacji randkowych.
stres zwigzany z bezposrednim podejsciem do obcych osob. e Wyniki: Osoby, ktére miaty trudnosci z inicjowaniem interakcji na
e Wyniki: Uzytkownicy aplikacji randkowych z wysokim lekiem ulicy, czesto szukaty alternatywnych sposobdw nawigzywania
spotecznym czesto raportowali wyzsze poziomy komfortu i pewnosci kontaktow, takich jak aplikacje randkowe. Badanie wykazato, ze
siebie w wirtualnym srodowisku w porownaniu do interakcji w aplikacje te oferujg komfort i anonimowosé, ktére pomagajg w
rzeczywistosci. przezwyciezeniu lekdéw zwigzanych z bezposrednimi kontaktami.
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Badania naukowe

W 202312024 roku przeprowadzono kilka badan psychologicznych, ktére analizuja wyzwania zwigzane z nawigzywaniem kontaktow w
rzeczywistosci i korzystaniem z portali randkowych. Oto kilka przyktaddow badan, ktore uwzgledniajg te aspekty:

4.Badanie "Social Interaction and Online Dating:
Exploring the Relationship between Face-to-Face
Social Skills and Digital Dating Preferences" (2024):

3.Badanie "Navigating Social Interactions: How Online
Dating Platforms Impact Social Skills Development" (2023):

e Autorzy: Dr. Sara Thompson i Dr. Robert Green e Autorzy: Dr. Laura Martinez i Dr. James Brown

e Opis: Badanie to koncentruje sie na wptywie korzystania z portali e Opis: Badanie to badato, jak umiejetnosci spoteczne zwigzane z
randkowych na rozwdj umiejetnosci spotecznych. Analizowane byty interakcjami w rzeczywistosci wptywajg na preferencje dotyczace
roznice w umiejetnosciach spotecznych miedzy osobami aktywnie korzystania z portali randkowych. Badacze analizowali roznice w
korzystajacymi z aplikacji randkowych a tymi, ktorzy preferuja tradycyjne podejsciu do randkowania w zaleznosci od umiejetnosci
formy interakgji. nawigzywania kontaktéw w codziennym zyciu.

* Wyniki: Badanie odkryto, ze osoby korzystajgce z aplikacji randkowych * Wyniki: Wyniki wskazujg, ze osoby, ktére majg trudnosci z
czesto polegajg na komunikacji tekstowej i wirtualnej, co moze nawigzywaniem kontaktow w rzeczywistosci, czesto korzystajg z
ograniczac ich rozwdj umiejetnosci interakcji bezposrednich. portali randkowych jako alternatywy, aby uniknac stresu
Zauwazono, ze osoby te mogag miec trudnosci z prowadzeniem rozmow ZWigzanego z bezposrednimi interakcjami. Ponadto, korzystanie z
W rzeczywistosci, co potwierdza teorig, ze aplikacje randkowe sg uzywane portali randkowych moze dziatac jako forma ,treningu” dla osoéb,
Jjako sposdb na unikniecie bezposrednich kontaktéow, w ktérych moga ktore chciatyby poprawic swoje umiejetnosci spoteczne.

czuc sie mniej komfortowo.

Te badania pokazujg, jak problemy zwigzane z nawigzywaniem kontaktow w rzeczywistosci moga wptywac na korzystanie
z portali randkowych i jak aplikacje moga petnic€ role wsparcia w pokonywaniu trudnosci zwigzanych z interakcjami
spotecznymi.
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Officer Position Since Total Compens Age  Sex

Mr. Bernard Kim Chief Executive Officer, Director 2022 23921 211 46 Male
Ms. Sharmistha Dubey Director 2018 23016 375 52 Female
Mr. Glenn Schiffman Director 2016 299942 53 Male
Mr. Thomas Mcinerney Independent Chairman of the Board 2005 389942 59 Male
Mr. Gary Swidler President, Chief Financial Officer 23 677633 52 Male
Mr. D. V. Williams Chief People Officer Male
Mr. Philip Eigenmann Chief Accounting Officer 1292 B68 52 Male
Mr. Jared Sine Chief Business Affairs and Legal Officer, Secre... 8 565 840 44 Male
Mr. Stephen Bailey Independent Director 309 942 43 Male
Ms. Melissa Brenner Independent Director 304 942 48[ Female
Ms. Ann Mcdaniel Independent Director 329942 67| Female
Ms. Wendi Murdoch Independent Director 319942 541 Female
NMs. Pamela Seymon Independent Director 304 942 67| Female
Mr. Alan Spoon Independent Director 334942 71 Male
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Doswiadczenie i ciekawostki zarzadu Mr. Gary Swidler

» Doswiadczenie: Gary Swidler jest obecnym CFO oraz

Mr. Bernard Kim COO Match Group. Przed dotgczeniem do Match

Ms. Sharmistha Dubey

e Doswiadczenie: Bernard Kim jest obecnym CEO
Match Group, stanowisko objat w maju 2022 roku.
Przed dotgczeniem do Match Group, Kim petnit role
prezydenta w Zynga, gdzie byt odpowiedzialny za
globalne operacje oraz strategie rozwoju gier
mobilnych. Wczesniej pracowat w firmie Electronic
Arts (EA), gdzie zarzadzat dziatem gier mobilnych.

» Ciekawostka: Kim miat kluczowa role w globalnym
rozwoju popularnych gier mobilnych, takich jak
Words With Friends” oraz ,FarmVille".

Mr. Glenn Schiffman

* Doswiadczenie: Glenn Schiffman byt dyrektorem
finansowym (CFO) Match Group do 2021 roku.
Wczesniej petnit funkcje dyrektora finansowego IAC,
firmy macierzystej Match Group. Obecnie petni
rozne role doradcze | inwestycyjne.

e Ciekawostka: Schiffman miat kluczowy wktad w
procesy IPO (pierwszej oferty publicznej) spotek
oraz w zarzadzanie skomplikowanymi strukturami
finansowymi.

e Doswiadczenie: Sharmistha "Shar" Dubey petnita

funkcje CEO Match Group od marca 2020 do maja
2022 roku. Wczesniej byta prezesem Match Group,
odpowiedzialnym za produkty takie jak Tinder,
Match.com, OkCupid, oraz Hinge. Przed tym petnita
rozne role kierownicze w spodice.

Ciekawostka: Dubey jest inzynierem z
wyksztatcenia i miata kluczowy wkiad w
transformacje Match Group w globalnhego lidera na
rynku aplikacji randkowych.

Mr. Thomas Mclnerney

 Doswiadczenie: Thomas Mclnerney jest obecnie
dyrektorem generalnym (CEQO) IAC
(InterActiveCorp), firmy macierzystej Match Group.
Ma bogate doswiadczenie w zarzadzaniu mediami
cyfrowymi i technologia, wczesniej pracowat w Walt
Disney Company.

» Ciekawostka: Mclnerney byt kluczowy dla procesu
wydzielenia Match Group z IAC jako osobnej spotki
publiczne).

Group, Swidler byt zarzadzajacym dyrektorem w Bank
of America Merrill Lynch, gdzie specjalizowat sie w
bankowosci inwestycyjnej.

Ciekawostka: Swidler byt instrumentalny w
zarzadzaniu finansami Match Group podczas
pandemii COVID-19, kiedy to firmma musiata
dostosowac swojg dziatalnos¢ do nowych warunkow.

Mr. D. V. Williams

» Doswiadczenie: D. V. Williams petni role Chief Human

Resources Officer (CHRO) w Match Group,
odpowiedzialny za strategie HR i kulture organizacyjna.
Przed dotagczeniem do Match Group pracowat w takich
firmach jak Kimberly-Clark i PepsiCo.

Ciekawostka: Williams jest ekspertem w budowaniu
inkluzywnej kultury pracy oraz wdrazaniu inicjatyw
zwigzanych z réznorodnoscia i rownoscia.

Mr. Philip Eigenmann

» Doswiadczenie: Philip Eigenmann petni role

gtownego ksiegowego (Chief Accounting Officer) w
Match Group. Ma doswiadczenie w zarzadzaniu
ksiegowoscig, wczesniej pracowat w firmach z
sektora technologicznego i finansowego.
Ciekawostka: Eigenmann odegrat kluczowa role w
iImplementacji nowych standarddéw rachunkowosci
W spotce.
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Doswiadczenie i ciekawostki zarzadu

Mr. Jared Sine

e Doswiadczenie: Jared Sine byt Chief Legal Officer i
Sekretarzem Korporacyjnym w Match Group,
zarzadzajac kwestiami prawnymi i regulacyjnymi
firmy. Przed dotgczeniem do Match Group pracowat
w Expedia jako starszy doradca prawny.

e Ciekawostka: Sine miat kluczowy wktad w liczne
transakcje i przejecia, ktére wzmocnity pozycje
Match Group na rynku aplikacji randkowych.

Ms. Melissa Brenner

» Doswiadczenie: Melissa Brenner petni funkcje
dyrektora marketingu (CMO) w Match Group. Ma
bogate doswiadczenie w marketingu cyfrowym i
strategii marki, wczesniej pracowata w NBA, gdzie
byta odpowiedzialna za transformacje cyfrowa ligi.

e Ciekawostka: Brenner miata kluczowy wktad w
rozwoju globalnych kampanii marketingowych,
ktore wzmocnity wizerunek marki NBA na arenie
miedzynarodowej.
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Ms. Ann McDaniel

Mr. Stephen Bailey

e Doswiadczenie: Ann McDaniel jest cztonkiem
zarzadu Match Group, posiada bogate doswiadczenie
w dziennikarstwie i zarzadzaniu mediami. Przez wiele
lat pracowata w Washington Post Company jako
wiceprezes wykonawczy.

e Ciekawostka: McDaniel jest znana ze swojej pracy
nad restrukturyzacja i rozwojem medidw cyfrowych w
Washington Post.

 Doswiadczenie: Stephen Bailey jest Chief
Information Security Officer (CISO) w Match Group,
odpowiedzialnym za cyberbezpieczenstwo i
ochrone danych uzytkownikoéow. Przed praca w
Match Group pracowat w dziedzinie
bezpieczenstwa IT w firmach takich jak Dell.

» Ciekawostka: Bailey specjalizuje sie w wykrywaniu
zagrozen oraz budowaniu systemow odpornosci na Ms. Pamela Seymon
cyberataki.

» Doswiadczenie: Pamela Seymon jest prawnikiem i
cztonkiem zarzadu Match Group. Posiada rozlegte
doswiadczenie w kwestiach prawnych zwigzanych z
korporacjami i transakcjami miedzynarodowymi.

» Ciekawostka: Seymon doradzata w wielu kluczowych
fuzjach i przejeciach na rynku technologii.

Ms. Wendi Murdoch

» Doswiadczenie: Wendi Murdoch jest
przedsiebiorca i inwestorka, znana z licznych
inwestycji w startupy technologiczne i media. Jest
takze byta zong magnata medialnego Ruperta
Murdocha.

» Ciekawostka: Wendi Murdoch jest aktywna w
branzy filmowej i technologicznej, inwestujac w
nowoczesne media oraz sztuczng inteligencje.

Mr. Alan Spoon

» Doswiadczenie: Alan Spoon jest partnerem w
firmie venture capital Polaris Partners oraz
cztonkiem zarzadu Match Group. Wczesniej petnit
role prezesa The Washington Post Company.

» Ciekawostka: Spoon ma bogate doswiadczenie w
inwestowaniu w startupy technologiczne i
medialne, a takze nadzorowat wzrost Polaris
Partners jako wiodacej firmy venture capital.
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The Vanguard Group, Inc. 31.12.2023 31822766
State Street Global Advisors (US) 31.12.2023 15198 630
BlackRock Institutional Trust Company, N.A. 31.12.2023 14620179
Columbia Threadneedle Investments (US) 31.12.2023 9737143
Nuveen LLC 31.12.2023 7562 696
Geode Capital Management, L.L.C. 31.12.2023 6 254 251
T. Rowe Price Investment Management, Inc. 31.12.2023 5736673
Neuberger Berman, LLC 31.12.2023 5414928
Sands Capital Management, LLC 31.12.2023 4906043
Brown Advisory 31.12.2023 4817023
Morgan Stanley & Co. LLC 31.12.2023 4305710
Millennium Management LLC 31.12.2023 4116 765
Amundi Asset Management, SAS 31.12.2023 3799415
Fidelity Management & Research Company LLC 31.12.2023 3624 575
Invesco Capital Management LLC 31.12.2023 3462918
First Manhattan Co. LLC 31.12.2023 3185053
Edmond de Rothschild Asset Management (France) S.A. 31.12.2023 3136418
Norges Bank Investment Management (NBIM) 31.12.2023 3093 246
Elliott Management Corporation 31.12.2023 3 000000
HSBC Global Asset Management (UK) Limited 31.12.2023 2802892
Boston Partners 31.12.2023 2 663 506
Charles Schwab Investment Management, Inc. 31.12.2023 2466 837
TD Securities, Inc. 31.12.2023 2459678
First Trust Advisors L.P. 31.12.2023 2 300 596
BlackRock Asset Management Ireland Limited 31.12.2023 2185197
Bank of Nova Scotia 31.12.2023 2149975
Goldman Sachs Asset Management, L.P. 31.12.2023 1964 183
Goldman Sachs & Company, Inc. 31.12.2023 1926338
Nomura Securities Co., Ltd. 31.12.2023 1909 106
Northern Trust Investments, Inc. 31.12.2023 1893618
Ostrum Asset Management 31.12.2023 1833232
Legal & General Investment Management Ltd. 31.12.2023 1804391
Parsifal Capital Management, LP 31.12.2023 1803 162
CPP Investment Board 31.12.2023 1757502
Two Sigma Investments, LP 31.12.2023 1728955
Eagle Asset Management, Inc. 31.12.2023 1588 306

38
39
40
41
42
43

45
46
47
48
49
50
51
52
53
54
55
56
57
58
59
60
61
62
63

65
66
67
68
69
70
71
72
73

Schroder Investment Management North America Inc. 31.12.2023 1514455
J.P. Morgan Securities LLC 31.12.2023 14383471
MFS Investment Management 31.12.2023 1477007
Scharf Investments, LLC 31.03.2024 1467 996
BNY Mellon Asset Management 31.12.2023 1444 353
UBS Financial Services, Inc. 31.12.2023 1360953
ClearBridge Investments, LLC 31.12.2023 1322045
Fidelity Institutional Asset Management 31.12.2023 1310593
Kodai Capital Management, L.P. 31.12.2023 1304 460
Dimensional Fund Advisors, L.P. 31.12.2023 1227300
Franklin Advisers, Inc. 31.12.2023 1115 266
Parametric Portfolio Associates LLC 31.12.2023 1103119
BofA Global Research (US) 31.12.2023 1070603
Empower Advisory Group, LLC 31.12.2023 1054511
Nordea Funds Oy 31.12.2023 1045186
Grantham Mayo Van Otterloo & Co LLC 31.12.2023 977975
BlackRock Investment Management (UK) Ltd. 31.12.2023 953 957
Mellon Investments Corporation 31.12.2023 945 691
AQR Capital Management, LLC 31.12.2023 945482
Renaissance Technologies LLC 31.12.2023 945 264
American Century Investment Management, Inc. 31.12.2023 940 537
BlackRock Financial Management, Inc. 31.12.2023 928 733
RBC Wealth Management, International 31.12.2023 910 210
Point72 Asset Management, L.P. 31.12.2023 900 769
Pictet Asset Management Ltd. 31.12.2023 891920
Schweizerische Nationalbank 31.12.2023 867971
Personal Capital Advisors Corporation 31.12.2022 860 293
Marshall Wace LLP 31.12.2023 832054
Barclays Bank PLC 31.12.2023 791401
Citadel Advisors LLC 31.12.2023 770 655
Bronte Capital Management Pty Ltd. 31.12.2023 751733
Rothschild & Co Asset Management Europe SCS 31.12.2023 727958
Goldman Sachs Asset Management International 31.01.2024 709 704
DWS Investments UK Limited 31.12.2023 705082
Nordea Investment Management AB (Denmark) 29.02.2024 685 115
Invesco Advisers, Inc. 31.12.2023 684 098
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JAT Capital Management LP 31.12.2023 680 667
PSP Investments 31.12.2023 639 340
Morgan Stanley Smith Barney LLC 31.12.2023 605 160
Jane Street Capital, L.L.C. 31.12.2023 600 151
Bandera Partners LLC 31.12.2023 595 000
TD Asset Management Inc. 31.12.2023 586 528
Rhumbline Advisers Ltd. Partnership 31.12.2023 581377
BlackRock Japan Co., Ltd. 31.12.2023 573123
KBC Group NV 31.12.2023 570457
BlackRock Investment Management, LLC 31.12.2023 567 822
Sumitomo Mitsui Trust Bank, Limited 31.03.2024 560 345
Managed Account Advisors LLC 31.12.2023 518 276
Flossbach von Storch AG 31.12.2023 504 956
Incline Global Management, LLC 31.12.2023 503 470
California Public Employees' Retirement System 31.12.2023 500477
UBS Asset Management (Switzerland) 31.12.2023 474 808
Walleye Capital LLC 31.12.2023 465 817
Northern Trust Global Investments 31.12.2023 464 763
T. Rowe Price Associates, Inc. 31.12.2023 455 063
Credit Suisse Funds AG 31.12.2023 444 232
Tikvah Management LLC 31.12.2023 438 800
Credit Suisse Securities (USA) LLC 31.12.2023 437958
Milestone Resources Group, Ltd. 31.12.2023 431796
California State Teachers Retirement System 31.12.2023 430 270
Ulysses Management LLC 31.12.2023 421799
Dominion Fund Management Limited 29.02.2024 415175
100 Swedbank Robur Fonder AB 29.02.2024 409 700
UBS Asset Management (UK) Ltd. 31.12.2023 406 360
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Duze instytucje inwestycyjne, takie jak Vanguard, BlackRock czy State Street,
odgrywaja kluczowa role na rynku finansowym, a ich zaangazowanie w dany aktyw
moze SwiadczyC o jego atrakcyjnosci i stabilnosci. Obecnosc¢ tych instytucji
zwieksza zaufanie | przewidywalnosc¢ aktywa, co moze przyciggac inwestorow
indywidualnych. Decyzje inwestycyjne tych instytucji moga jednak znaczaco
wptywac na rynek, dlatego warto je sledzi¢ przy podejmowaniu witasnych decyzji.
Fundusze pasywne inwestujg dtugoterminowo, co stabilizuje ceny, podczas gdy
fundusze hedgingowe stosujg bardziej spekulacyjne strategie. Wysoka
koncentracja akcji w rekach kilku duzych instytucji moze stanowic ryzyko dla
rynku, poniewaz ich decyzje o sprzedazy moga wywota¢ gwattowne zmiany cen.
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BiF Inside Trading

Poliytka - Congressional Transactions

Chamber Transaction Type Amount Before ($) Amount After

Transaction Date Congress Member

11.11.2022 Ron L Wyden Senate Sale (Full) 15 001 50 000
11.11.2022 Ron L Wyden Senate Sale (Full) 15001 50 000
01.04.2021 Ron L Wyden Senate Purchase 15001 50 000
04.08.2020 Ron L Wyden Senate Purchase 1001 15000
07.05.2020 Ron L Wyden Senate Purchase 50 001 100 000
07.05.2020 Ron L Wyden Senate Purchase 50001 100 000

Dane o transakcjach finansowych cztonkéw Kongresu, takich jak Ron L. Wyden, majg znaczenie dla inwestoréw,
poniewaz:
e Wskazuja na przyszte ruchy rynkowe: Cztonkowie Kongresu mogag miec¢ dostep do poufnych informacji, co sprawia, ze ich decyzje inwestycyjne moga
sugerowac przyszte zmiany rynkowe.
e Pomagaja sledzi¢ preferencje sektorowe: Czeste inwestycje w okreslone branze moga wskazywac na przewidywany wzrost tych sektorow.
e Sugerujg zmiany regulacyjne: Sprzedaz lub zakup aktywow przed waznymi decyzjami politycznymi moze sygnalizowac nadchodzace zmiany w prawie.
o Oferujag wskazowki dotyczace timingow: Decyzje inwestycyjne politykdw przed lub po istotnych wydarzeniach moga sugerowac najlepszy moment na
transakcje.

Podsumowanie:

Dla inwestoréw transakcje finansowe cztonkdéw Kongresu moga stanowi¢ wartosciowe zrodto informacji. Moga by¢ one traktowane jako wskazniki przysztych
ruchow rynkowych, zmieniajacej sie sytuacji regulacyjnej lub ogdélnego sentymentu w okreslonych sektorach. Sledzenie takich danych pozwala na lepsze
zrozumienie preferencji inwestycyjnych oraz potencjalnych zagrozen i szans wynikajacych z decyzji politycznych.
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27
28
29
30
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32
33
34
35

Filing Date Transaction Date Officer Transaction Price Num of Shares held
Jul 02, 2024 Jul 01, 2024 Teckman Jeanette -31 - 219
Jul 02, 2024 Jul 01, 2024 Teckman Jeanette -11 30,38 8916
Jul 02, 2024 Jul 01, 2024 Teckman Jeanette 31 - 8927
Jul 02, 2024 Jun 30, 2024 Schiffman Glenn 411 30,38 30 015
Jul 02, 2024 Jun 20, 2024 Jones Laura Rachel 411 30,38 427
Jun 25, 2024 Jun 22, 2024 SPOON ALAN G -6088 - -
Jun 25, 2024 Jun 22, 2024 SPOONMN ALAN G 60388 - 283 314
Jun 25, 2024 Jun 22, 2024 Schiffman Glenn -6088 - -
Jun 25, 2024 Jun 22, 2024 Schiffman Glenn 6088 - 29 603
Jun 25, 2024 Jun 22, 2024 Seymon Pamela -6088 - -
Jun 25, 2024 Jun 22, 2024 Seymon Pamela 6038 - 82171
Jun 25, 2024 Jun 22, 2024 MCINERNEY THOMAS -6088 - -
14 |J un 25, 2024 Jun 22, 2024 MCINERNEY THOMAS 6088 - 344 042
Jun 25, 2024 Jun 22, 2024 MCDAMNIEL ANN -6088 - -
Jun 25, 2024 Jun 22, 2024 MCDAMNIEL ANN 60388 - 19 189
Jun 25, 2024 Jun 22, 2024 Brenner Melissa Anne -6088 - -
Jun 25, 2024 Jun 22, 2024 Brenner Melissa Anne 6088 - 132 199
Jun 25, 2024 Jun 22, 2024 Dubey Sharmistha -6088 - -
Jun 25, 2024 Jun 22, 2024 Dubey Sharmistha 6088 - 3383043
Jun 25, 2024 Jun 22, 2024 Bailey Stephen -6088 - -
Jun 25, 2024 Jun 22, 2024 Bailey Stephen 6038 - 13 199
Jun 25, 2024 Jun 21, 2024 SPOON ALAN G 2061 - 2061
Jun 25, 2024 Jun 21, 2024 Schiffman Glenn 8061 - 8061
Jun 25, 2024 Jun 21, 2024 Seymon Pamela 8061 - 8061
Jun 25, 2024 Jun 21, 2024 MCINERNEY THOMAS 2061 - 8061
Jun 25, 2024 Jun 21, 2024 MCDANIEL ANN 8061 - 8061
Jun 25, 2024 Jun 21, 2024 Brenner Melissa Anne 8061 - 8061
Jun 25, 2024 Jun 21, 2024 Dubey Sharmistha 8061 - 8061
Jun 25, 2024 Jun 21, 2024 Bailey Stephen S061 - 3061
Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 Seymon Pamela -585 - -
Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 Seymon Pamela 585 - 76 083
Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 SPOON ALAN G -585 - -
Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 SPOON ALAN G 585 - 277 226
Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 Schiffman Glenn -585 - -
Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 Schiffman Glenn 585 - 23 515

36
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Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 Murdoch Wendi -585 - -
Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 Murdoch Wendi 585 - 8543
Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 MCINERNEY THOMAS -585 - -
Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 MCINERNEY THOMAS 585 - 337954
Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 MCDAMNIEL ANN -585 - -
Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 MCDANIEL ANN 585 - 13 101
Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 Brenner Melissa Anne -585 - -
Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 Brenner Melissa Anne 585 - 7111
Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 Bailey Stephen -585 - -
Jun 18, 2024 Jun 15, 2024 Bailey Stephen 585 - 7111
Jun 04, 2024 Jun 01, 2024 Teckman Jeanette -987 - 6907
Jun 04, 2024 Jun 01, 2024 Teckman Jeanette -164 - 1151
Jun 04, 2024 Jun 01, 2024 Teckman Jeanette -349 30,63 8896
Jun 04, 2024 Jun 01, 2024 Teckman Jeanette 987 - 9245
Jun 04, 2024 Jun 01, 2024 Teckman Jeanette -58 30,63 8258
Jun 04, 2024 Jun 01, 2024 Teckman Jeanette 164 - 8316
Jun 04, 2024 Jun 01, 2024 Eigenmann Philip D -987 - 6907
Jun 04, 2024 Jun 01, 2024 Eigenmann Philip D -340 30,63 14 916
Jun 04, 2024 Jun 01, 2024 Eigenmann Philip D 987 - 15 256
Jun 04, 2024 Jun 01, 2024 Kim Bernard Jin -30 966 - 30966
Jun 04, 2024 Jun 01, 2024 Kim Bernard Jin -15 694 30,63 55 370
Jun 04, 2024 Jun 01, 2024 Kim Bernard Jin 30 966 - 71 064
Apr02, 2024 Apr01, 2024 Teckman Jeanette -31 - 250
Apr02, 2024 Apr01, 2024 Teckman Jeanette -11 36,28 7752
Apr02, 2024 Apr0l1, 2024 Teckman Jeanette 21 - 77f63
Apr 02, 2024 Mar 21, 2024 Schiffman Glenn 345 26,28 22930
Apr02, 2024 Mar 31, 2024 Murdoch Wendi 241 36,28 7958
Apr 02, 2024 Mar 31, 2024 Jones Laura Rachel 15 36,28 15
Mar 26, 2024 Mar 24, 2024 Jones Laura Rachel 6993 - 6993
Mar 26, 2024 Mar 24, 2024 Rascoff Spencer M 6993 - 6993
Mar 05, 2024 Mar 02, 2024 Sine Jared F. -32 883 - -
Mar 05, 2024 Mar 02, 2024 Sine Jared F. -9628 35,91 77 264
Mar 05, 2024 Mar 02, 2024 Sine Jared F. 32 883 - 86 892
Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Swidler Gary -37 770 - 75 538
Mar 05, 2024 Marol, 2024 Swidler Gary 64 498 - 64 498
Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Swidler Gary -20936 36,04 216 625
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73 |Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 swidler Gary 37 770 - 237 561 H- H H

74 |Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Sine Jared F. -20 602 - 41 202 Dane te dOSta rczajq Inwestorom lnformaCJl o
75 |Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Sine Jared F. 8770 - 8770 Z oo . . oy,

76 |Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Sine Jared F. -500 36,05 54 009 aktywnOSCI InweStycyjnej pracownlkOW

77 |Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Sine Jared F. -5017 36,04 54 509 o . . . . oo

P Mo 03, 2024 ar 01, 2024 Sine Jarad . - =6  firmy, takich jak zakupy | sprzedaze akcji.

79 |Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Sine Jared F. 3242 36,04 38924

80 |Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Sine Jared F. 8770 B 42 166

81 Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Eigenmann Philip D -3951 - 7894 . L .

82 [Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Eigenmann Philip D 3069 : - Inwestorzy moga te dane interpretowac jako

83 |Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Eigenmann Philip D 14 780 - 14 780 . ) ) B
84 Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Eigenmann Philip D -1457 36,04 14 269 wskaznik zaufania do fi rmy czeste za kupy akgji
85 |Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Eigenmann Philip D 3951 - 15 726

86 'Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Eigenmann Philip D -1055 36,04 11 775 Mmog Q sugerowac wia re pracowni kOW W

87 |Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Eigenmann Philip D 3069 = 12 830

88 |Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 K!m Bernard in"l _41 ;03 - 82 406 p rzysz,lfy WZ rost fl rmy, pod Czas g dy Sp rzed aze

89 |Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Kim Bernard Jin 139 747 - 139 747

90 |Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Kim Bernard Jin _16 718 36,04 40098 Z PR

91 |Mar 05, 2024 Mar 01, 2024 Kim Bernard Jin 41 203 - 56 816 Mogg Ws ka Zywac na Obawy CcO dO J€J

92 |Feb 21, 2024 Feb 19, 2024 Sine Jared F. _5509 - - z s . . <

93 |Feb 21, 2024 Feb 19, 2024 Sine Jared F. -1465 37,59 33 396 . 1

- - . przysztosci lub realizacje zyskow. Ponadto

94 |Feb 21, 2024 Feb 19, 2024 Sine Jared F. 5509 - 34 861 . K .. KCVi )

95 Feb 21, 2024 Feb 19, 2024 Eigenmann Philip D 537 - 537 INtensywna aktywnosc transakcyjna moze

96 Feb 21, 2024 Feb 19, 2024 Eigenmann Philip D 213 37,59 9761 , . . . . .

o7 [Feb 21, 2024 Feb 19, 2024 Eigenmann Philip D 537 : 5974 sugerowac wazne zmiany w firmie, o ktorych

92 Feb 21, 2024 Feb 19, 2024 Dubey Sharmistha -5509 - - . . . . S e . ..

g9 Feb 21, 2024 Feb 19, 2024 Dubey Sharmistha -1572 37,59 331955 pra cown ICy moga WledZIGC WcCZesn IeJ NIiZ I’yﬂek,
100 Feb 21, 2024 Feb 19, 2024 Dubey Sharmistha 5509 - 333527
101 Feb 02, 2024 Feb 01, 2024 Sine Jared F. 500 38,76 29 352
102 |Jan 03, 2024 Jan 02, 2024 Sine Jared F. -500 35,98 29 852
103 Jan 03, 2024 Dec 31, 2023 Schiffman Glenn 342 36,5 22586 O bse rwowanie ta le h ruc h oW pozwa |a
104 Jan 03, 2024 Dec 31, 2023 Murdoch Wendi 240 36,5 7716
e - . : ) . .. .. .

oo 05, 2023 Dec 07, 2028 L 200 32,32 20352 iInwestorom lepiej ocenic¢ nastroje wewnatrz
106 Nov 06, 2023 Nov 02, 2023 Schiffman Glenn 4000 29,11 22 243
107 Nov 03, 2023 Nov 01, 2023 Sine Jared F. _500 30,25 30 685 . . . . z .
oolott2s s ot 23 2000 Sy = _ _ firmy i potencjalnie dostosowac wiasne decyzje
109 Oct 25, 2023 Oct 23, 2023 Schiffman Glenn 692 ; 18 243 . t ‘
110 Oct 03, 2023 Oct 02, 2023 Sine Jared F. -500 39 31185 INwestycyjne.
111 Oct 03, 2023 Sep 30, 2023 Murdoch Wendi 223 39,18 7476
112 Oct 03, 2023 Sep 30, 2023 Schiffman Glenn 319 39,18 17551




BiF Inside Trading

Fundusze - Hedge Funds Transactions

ll Report Date  Hedge Fund Name

Activity

Share Change Total Current Share % of Portfolio Holding Change

30.06.2024|Aurora Investment Counsel Buy 10716 71002 1,27% 17.78%
30,06.2024|Cetera Investment Advisers Sell -20943 58583 0% 26.33%
30.06.2024|Capital Impact Advisors, LLC Sell -11690 0% -100%
30.06.2024|TD PRIVATE CLIENT WEALTH LLC Buy 2401 2810 0% 587.04%
30.06.2024|IFM Investors Pty Ltd Sell -2027 53058 0,02% 3.68°
30,06.2024|JANE STREET GROUP, LLC Sell -134 238 392754 0% 2547
30.06.2024|Colony Group, LLC Sell -16103 0% 100%
30,06.2024|CAPTRUST FINANCIAL ADVISORS Sell -27142 11089 0% 0.99%
30.06.2024|GSA CAPITAL PARTNERS LLP Sell -22 854 0% -1009
30.06.2024| NORTHWESTERN MUTUAL INVESTMENT MANAGEMENT COMPANY, LLC Sell -170 8454 0,01% -1.97%
30.06.2024| Creative Planning Buy 27 12689 0% 219
30.06.2024|MidWestOne Financial Group, Inc. Buy 86 9980 0,05% 0.87
30.06.2024|COMERICA BANK Sell -28 889 BT 0% 44.71°
30,06.2024/llmarinen Mutual Pension Insurance Co Sell -100 000 0% -100%
30,06.2024|MFA WEALTH ADVISORS, LLC Buy 186 136 0%

30.06.2024|Chevy Chase Trust Holdings, LLC Sell -6374 145058 0,01% 4.21"
30,06.2024| NEW YORK STATE TEACHERS RETIREMENT SYSTEM Sell -6626 250543 0,02% -2.58%
30.06.2024|Retirement Systems of Alabama Sell -1390 58 603 0,01% 2.32%
30.06.2024|Elliott Investment Management L.P. Buy 7580013 11705013 2,10% 183.7¢
30,06.2024(BI Asset Management Fondsmaeglerselskab A/S Sell -9694 0% -100
30.06.2024| Parsifal Capital Management, LP Sell -161193 0% -100%
30.06.2024|Y-Intercept (Hong Kong) Ltd Sell -96728 0% 1008
30.06.2024|Walleye Capital LLC Buy 427847 537162 0,03% 391.39%
30.06.2024|Bridgefront Capital, LLC Buy 17635 17635 0,22%

30,06.2024|DZ BANK AG Deutsche Zentral Genossenschafts Bank, Frankfurt am Main Sell -4989 3700 0% 57.42%
30.06.2024|Centiva Capital, LP Sell -30981 0% 100
30.06.2024|Teza Capital Management LLC Buy 7351 7351 0,03%

30.06.2024/13D Management LLC Buy 148 398 148 398 3,29%

30.06.2024 |Strategic Global Advisors, LLC Buy 33714 33714 0,21%

30.06.2024|Colonial Trust Advisors Sell -13 0% -100¢
30.06.2024/Incline Global Management LLC Sell -70 165 359242 4,50% 6.34%
30.06.2024| Norinchukin Bank, The Buy 1680 11027 0,01% 17.97;
30.06.2024 | Petrus Trust Company, LTA Sell -9660 0% -100
30.06.2024|CAPSTONE INVESTMENT ADVISORS, LLC Buy 14 560 30540 0% 91.11%
30.06.2024|Q'SHAUGHNESSY ASSET MANAGEMENT, LLC Sell -1854 6825 0% 21.36¢
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Fundusze - Hedge Funds Transactions

30.06.2024)). Goldman & Co LP Sell -32040 0%
30.06.2024|Public Sector Pension Investment Board Buy 31562 642902 0,12%
30.06.2024|Laurion Capital Management LP Sell -10 168 - 0%
30.06.2024|AMUNDI Sell -1007 638 736918 0,01%
30.06.2024|Laird Norton Wetherby Wealth Management, LLC Sell -527 11127 0,02%
30.06.2024|AQR CAPITAL MANAGEMENT LLC Buy 168 955 675768 0,03%
30.06.2024|ADAGE CAPITAL PARTNERS GP, LLL.C. Sell -61 800 104 816 0,01%
30.06.2024|GLENVIEW CAPITAL MANAGEMENT, LLC Buy 354222 354222 0,21%
30.06.2024|WEXFORD CAPITALLP Buy 1432 3879 0,07%
30.06.2024|Royal Bank of Canada Sell -897 588 591550 0%
30.06.2024|State of Wyoming Sell -1568 8063 0,04%
30.06.2024|Kestra Advisory Services, LLC Buy 3233 13287 0%
30.06.2024|BARCLAYS PLC Buy 29289 1348 245 0,01%
30.06.2024|Bridgewater Associates, LP Buy| 55936 55936 0,01%
30.06.2024)JAT Capital Mgmt LP Buy 139951 340618 1,33%
30.06.2024|BRITISH COLUMBIA INVESTMENT MANAGEMENT Corp Sell -66 044 51374 0,01%
30.06.2024|272 Capital LP Buy 28200 55198 0,84%
30.06.2024|TORONTO DOMINION BANK Buy 11018 877847 0,04%
30.06.2024(Squarepoint Ops LLC Sell -172 7199 0%
30.06.2024|Point72 Italy, S.r.l. Sell 60080 0%
30.06.2024|Cubist Systematic Strategies, LLC Sell 45802 . 0%
30.06.2024|Aristides Capital LLC Buy| 9583 64 140 0,28%
30.06.2024|Bayesian Capital Management, LP Sell -11000 - 0%,
30.06.2024|Man Group plc Buy 140231 232978 0,02%
30.06.2024|ALLIANCEBERNSTEIN L.P. Buy 28152 419925 0%,
30.06.2024(Schonfeld Strategic Advisors LLC Buy 5052 12338 0%
30.06.2024|Quarry LP Buy 4 1307 0,01%
30.06.2024(Treasurer of the State of North Carolina Sell -9301 115199 0,01%
30.06.2024|CITADEL ADVISORS LLC Sell -299 755 30699 0%
30.06.2024|LAZARD ASSET MANAGEMENT LLC Buy| 93 391 509329 0,02%
30.06.2024 | DoubleLine ETF Adviser LP Buy| 2836 35173 0,28%
30.06.2024|Holocene Advisors, LP Buy 173 858 173 858 0,02%
30.06.2024|MILLENNIUM MANAGEMENT LLC Buy 912933 944 321 0,01%
30.06.2024|D. E. Shaw & Co., Inc. Sell -86 354 116711 0%
30.06.2024|BROWN ADVISORY INC Sell -4 215227 112481 0%
30.06.2024|Utah Retirement Systems Sell -3200 43802 0,02%
30.06.2024|VOLORIDGE INVESTMENT MANAGEMENT, LLC Sell -559 805 - 0%
30.06.2024|MBB PUBLIC MARKETS I LLC Buy| 11676 18584 0,01%
30.06.2024|Invenomic Capital Management LP Buy 456131 456131 0,67%
30.06.2024|SHERBROOKE PARK ADVISERS LLC Buy 2777 W 0,13%
30.06.2024|Gotham Asset Management, LLC Sell 12435 83960 0,03%
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Dane te przedstawiajg aktywnos¢ inwestycyjng réznych funduszy
inwestycyjnych i hedgingowych, w tym informacje o ich zakupach i
sprzedazach akcji. Dla inwestoréw s3g one istotne, poniewaz:

Daja mozliwosc sledzenia trenddw | decyzji inwestycyjnych duzych graczy.

Dane te pokazujg, ktore fundusze kupujg, a ktére sprzedaja akcje, co moze
sugerowac ich przewidywania dotyczgce rynku. Na przyktad, duze zakupy
mMoga SwiadczyC o oczekiwanym wzroscie wartosci akcji.

Ocena nastrojow rynkowych: Sprzedaze akcji przez wiele funduszy moga
by¢ postrzegane jako oznaka pesymizmu co do przysztosci danej firmy lub
sektora, podczas gdy zakupy moga swiadczy¢ o optymizmie.

Zmiany w portfelach inwestycyjnych: Obserwowanie, jak zmieniaja sie
sktady portfeli funduszy, pomaga inwestorom zrozumiecd, ktére akcje sg
uznawane za wartosciowe przez profesjonalistow, a ktére moga by
zagrozone spadkiem wartosci.

Potencjalne sygnaty inwestycyjne: Znaczace zakupy lub sprzedaze przez
duze fundusze moga byc¢ traktowane jako sygnhaty do podjecia wtasnych
decyzji inwestycyjnych. Na przykitad, jesli fundusz masowo sprzedaje akcje,
moze to skitonic¢ innych inwestorow do doktadnej analizy sytuacji.

Dla inwestoréow te dane sg cennym narzedziem do monitorowania ruchow
na rynku oraz do podejmowania lepszych decyzji inwestycyjnych, opartych
Nna dziataniach duzych i dobrze poinformowanych instytucji finansowych.
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Prognozowanie cen akgcji

MTCH Stock Price Forecast

The average stock forecast for Match Group Inc (MTCH) in the next 12 months is 43,2 USD. This price

target corresponds to an upside of 16.1%. The range of stock forecasts for MTCH is 33,3 - 57,75 USD.

. . . . Strong Sell
Based on the ratings of 33 analysts, the consensus recommendation for MTCH is Buy.

Target Average Median
Price (USD) 3, 43,2 44,88
Upside

Strong Buy

Prognoza Ceny Akcji

Zgodnie z analizg przeprowadzong przez 33 analitykéow:
e Srednia prognoza ceny akcji MTCH wynosi 43,2 USD na najblizsze 12 miesiecy.
e To oznacza potencjalny wzrost 0 16,1% w stosunku do aktualnej wartosci akcji.
e Zakres prognoz waha sie od 33,3 USD do 57,75 USD, co wskazuje na roznorodnosc¢ opinii wsrod analitykow.
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Prognozowanie i rekomendacje analitykow

Warto zauwazyc¢, ze wiekszos¢ analitykow jest optymistycznie nastawiona do przysztosci spétki:

e 33 analitykow zaleca kupno akgji, co podkresla pozytywne nastawienie rynku do MTCH.
o Wykres kotowy ilustruje, ze brak jest rekomendacji "sprzedaj", a wiekszos¢ analitykéw opowiada
sie za rekomendacja "trzymaj" lub "kupuj".

Trendy w Rekomendacjach

W ciggu ostatnich miesiecy zauwazalny jest trend wzrostowy w rekomendacjach "kupuj". W
przesztosci, przewazaty rekomendacje "trzymaj", co moze swiadczy¢ o zwiekszonym zaufaniu
iInwestorow do przysztosci spoiki.

Prognozy Finansowe
Analiza finansowa MTCH prezentuje réowniez obiecujace wyniki na przysztos¢:

e Przychody:

e W biezacym roku: 3,58 mld USD, co oznacza wzrost o 5% w poréwnaniu do roku poprzedniego.

o W przysztym roku: prognoza wynosi 3,88 mld USD, co oznacza przyspieszenie wzrostu o 6,5%.

e Zysk na akcje (EPS):

e W biezacym roku: przewidywany zysk wyniesie 2 USD, co oznacza wzrost o 16,8%.

o W przysztym roku: prognoza wskazuje na zysk na poziomie 2,5 USD, co stanowi wzrost o 22%.
Te dane pokazuja, ze MTCH nie tylko rozwija swoje przychody, ale rowniez poprawia rentownosg, co
jest kluczowe dla inwestorow.

Podsumowanie:
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Recommendation Trends

The latest consensus rating for MTCH is "Buy”. This is the averape recommendation of 33 analysts: 0 strong sell, 0 sell, 11 hold, 15 buy, 7 strong buy. In
the previous period, 33 analysts majorly recommended “Hold® for MTCH.

MTCH Financial 5tock Forecast

2022 023 2024 2025

3,28 3,48 3,58 3,88

EPS

EPS Growth

Hurn Analysts

Match Group (MTCH) wydaje sie by¢ na dobrej drodze do dalszego rozwoju, z pozytywnymi prognozami wzrostu zarowno w zakresie ceny akcji, jak i wynikow
finansowych. Rekomendacje analitykdw sg przewaznie pozytywne, co moze zachecac inwestorow do rozwazenia inwestycji w te spotke. Niemniej jednak, jak w

kazdej inwestycji, zaleca sie doktadne zrozumienie ryzyk i wyzwan, zanim podejmie sie decyzje.

Dzieki tak szczegdtowej analizie, inwestorzy majg mozliwosc lepszego zrozumienia sytuacji rynkowej Match Group i podjecia swiadomych decyzji

iInwestycyjnych.
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Model symulacji kryzysowej 1/2
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Nasz autorski model symulacyjny, oparty na regresji logistycznej oraz drzewach losowych przeliczajacy wskazniki finansowe oraz makroenonomiczne, pozwala

na doktadng ocene kondycji finansowej Match Group w latach 2020-2023. Wskazniki takie jak rosngce przychody, poprawa marzy operacyjnej oraz

zmniejszanie zadtuzenia wskazuja na rosnaca stabilnos¢ finansowa firmy.

Year Revenue Net Operating Total Liquidity Operating Debt-to- GDP Unemplo Inflation Interest Commodi Standard Standard Standard Probability

(billion Income Margin Debt Ratio Cash Equity Growth yment (%)  Rates (%) ty Price Deviation Deviation Deviation of Survival
UsD)  (billion (%) (billion Flow Ratio (%) Rate (%) Change of of Net  of Debt (%)
USD) UsD) (billion (%) Revenue Income
USD)
2020 2,39 0,2 8,4 4726 1,5 0,55 2,3 3,4 8,1 1,2 0,5 1 0,15 0,05 0,35 80
2021 3 0,5 16,7| 4,15 1,6 0,85 1,9 5,7 5,8 4,7 0,25 2 0,28 0,18 0,3 85
2022 3,36| 0,65 19,3| 3,98 1,8 1,05 1,7 2,3 4,4 6,7 1 1,5 0,29 0,25 0,31 90
2023 3,65 0,8 21,9/ 3,85 2 1,2 1,5 1,8 3,9 5,2 1,5 1 0,34 0,29 0,32 92

Interpretacja wynikoéw:

Stabilny wzrost przychodoéw i zyskoéw: W okresie od 2020 do 2023 roku, Match Group wykazat stabilny wzrost przychoddw, co jest pozytywnym sygnatem

dla firmy dziatajgce] w branzy cyfrowych ustug randkowych. Zysk netto réwniez wzrdst, a marza operacyjna poprawita sie z 8.4% w 2020 roku do 21.9% w
2023 roku, co pokazuje, ze firma skutecznie zarzadza kosztami operacyjnymi.

Zmniejszenie zadtuzenia i poprawa ptynnosci: Firma zmniejszyta swoje catkowite zadtuzenie z 4.26 miliarda USD w 2020 roku do 3.85 miliarda USD w
2023 roku. Wskaznik ptynnosci rowniez wzrdst, co wskazuje na lepszg zdolnos¢ firmy do zarzgdzania swoimi krotkoterminowymi zobowigzaniami.

Debt-to-Equity Ratio: Wskaznik zadtuzenia do kapitatu witasnego systematycznie spadat z 2.3 w 2020 roku do 1.5 w 2023 roku. Obnizenie tego wskaznika
jest pozytywnym sygnatem, poniewaz firma zmniejszyta swojg zaleznos¢ od dtugu, co moze pomaoc w przetrwaniu kryzysu finansowego.

Wpltyw wskaznikow makroekonomicznych: Cho¢ wzrost PKB byt zmienny, wskazniki takie jak inflacja, stopy procentowe oraz stopa bezrobocia
pozostawaty w stosunkowo stabilnych wartosciach, co mogto przyczynic sie do utrzymania stabilnosci finansowej firmy.

Detekcja anomalii: Standardowe odchylenie wskaznikéw takich jak przychody, zysk netto oraz zadtuzenie byto relatywnie niskie, co sugeruje, ze firma nie
doswiadczyta duzych, nieoczekiwanych wahan w wynikach finansowych, co zwieksza przewidywalnosc¢ jej wynikow.

Prawdopodobienstwo przetrwania: Prawdopodobienstwo przetrwania firmy wzrosto z 80% w 2020 roku do 92% w 2023 roku, co wskazuje na rosnaca
stabilnosc¢ finansowa Match Group i jej zdolnos¢ do przetrwania ewentualnych trudnosci rynkowych.
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Model symulacji kryzysowej 2/2

PPrzeprowadzenie symulacji kryzysowej z wykorzystaniem modelu oraz z uzyciem przyktadowych danych ktére mogtyby byc¢ zblizone do przypadku w ktérym
wystepuje kryzys gospodarczy. Symulacja zawiera:

e Spadek przychoddow o 45%
e Spadek PKB 0 5%

Company Year Revenue GDP Growth (%) Interest Rates (%) Inflation (%) (simulation)  Total Debt (billion  Debt-to-Equity Ratioc  Probability of Survival (%)

e \Wzrost St(_')p procentowych o0 12% (billion USD) (simulation) (simulation) USD) (simulation) (simulation) (simulation)
. .. simulation

e Wzrost inflacji 0 27 % ( }
roup 2020 1,31 84 12,5 28,2 426 2,3 60
atch
roup 2021 1,65 0,7 12,25 31,7 4,15 1,9 65
atch
roup 2022 1,85 2.7 13 33,7 3,98 1,7 70
atch
roup 2023 201 32 13,5 32,2 3,85 15 75

Whiosek:

Symulacja kryzysowa pokazuje, ze Match Group musiataby stawic¢ czota powaznym wyzwaniom finansowym i operacyjnym, aby przetrwac w tak trudnych
warunkach gospodarczych. Znaczacy spadek przychodow, wysoka inflacja oraz gwattowny wzrost stép procentowych stawiajg firme w trudnej sytuacji.
Pomimo poczatkowego wysokiego ryzyka finansowego (prawdopodobienstwo przetrwania na poziomie 80% w 2020 roku), firma zdotata poprawic¢ swoja
stabilnos¢ w kolejnych latach, osiggajac 92% szans na przetrwanie w 2023 roku. Sugeruje to, ze Match Group ma zdolnos¢ do adaptacji i implementacji strategii
zarzadzania kryzysowego.

Czy Match Group ma szanse przetrwacé kryzys w przysztosci?

Porownujac dane historyczne i wyniki symulacji, mozna stwierdzi¢, ze firma posiada relatywnie wysoka szanse na przetrwanie kryzysu, cho¢ wymaga to
znaczacych wysitkdw adaptacyjnych i efektywnego zarzadzania ryzykiem. Kluczowe bedzie zarzadzanie kosztami operacyjnymi, restrukturyzacja zadtuzenia i
utrzymanie ptynnosci finansowe,.

Mimo ze firma wykazuje potencjat do przetrwania, jej dtugoterminowa stabilnos¢ w obliczu tak powaznych wyzwan zalezy od skutecznego dostosowania
strategii biznesowej do zmieniajgcych sie warunkdow makroekonomicznych. W zwiagzku z tym, Match Group ma szanse przetrwac kryzys, ale nie jest to
gwarantowane bez odpowiednich dziatan restrukturyzacyjnych i skutecznego zarzgdzania kryzysowego.



57} Prognozowanie

Rekomendacje instytucji finansowych

il Date Company Action From To
2 01.08.2024 Stifel Maintain Hold Hold
3 01.08.2024 RBC Capital Maintain Qutperform Outperform
4 01.08.2024 Deutsche Bank Maintain Buy Buy
5 01.08.2024 Goldman Sachs Maintain Buy Buy
6 01.08.2024 Citigroup Maintain Neutral Neutral
Fi 01.08.2024 TD Cowen Maintain Buy Buy
8 01.08.2024 Truist Securities Maintain Hold Hold
9 31.07.2024 Deutsche Bank Maintain Buy Buy
10 16.07.2024 Wolfe Research Initialize Outperform
11 15.07.2024 Citigroup Maintain Neutral Neutral
12 10.07.2024 Morgan Stanley Maintain Equal-Weight Equal-Weight
13 13.05.2024 Susquehanna Maintain Positive Positive
14 09.05.2024 Keybanc Maintain Overweight Overweight
15 09.05.2024 Deutsche Bank Maintain Buy Buy
16 09.05.2024 Wells Fargo Maintain Equal-Weight Equal-Weight
17 09.05.2024 TD Cowen Maintain Buy Buy
18 09.05.2024 RBC Capital Maintain Outperform Qutperform
19 09.05.2024 UBS Maintain Neutral Neutral
20 09.05.2024 Goldman Sachs Maintain Buy Buy
21 06.05.2024 Keybanc Maintain Overweight Overweight
22 04.04.2024 Raymond James Initialize Market Perform
23 27.03.2024 Piper Sandler Reiterate Overweight Overweight
24 01.02.2024 Citigroup Maintain Neutral Neutral
25 01.02.2024 JP Morgan Maintain Overweight Overweight
26 01.02.2024 Keybanc Maintain Overweight Overweight
27 26.01.2024 UBS Maintain Neutral Neutral
28 28.12.2023 Keybanc Maintain Overweight Overweight
29 03.11.2023 Truist Securities Maintain Hold Hold
30 02.11.2023 Susquehanna Maintain Positive Positive
31 02.11.2023 Barclays Maintain Overweight Overweight
32 02.11.2023 Keybanc Maintain Overweight Overweight
33 02.11.2023 RBC Capital Maintain Outperform Outperform
34 02.11.2023 Morgan Stanley Maintain Overweight Overweight
35 20.10.2023 Keybanc Maintain Overweight Overweight
36 19.10.2023 B of A Securities Reiterate Buy

37
38
39
40
41
42
43

45
46
47
48
49
50
51
52
53
54
55
56
57
58
59
60
61
62
63

65
66
67
68
69
70
71
72
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26.09.2023 HSBC Initialize Hold
13.09.2023 JP Morgan Maintain Overweight Overweight
03.08.2023 Morgan Stanley Maintain Overweight Overweight
03.08.2023 Truist Securities Maintain Hold Hold
03.08.2023 RBC Capital Maintain QOutperform Outperform
03.08.2023 Susgquehanna Maintain Positive Positive
03.08.2023 Barclays Maintain Overweight Overweight
03.08.2023 Keybanc Maintain Overweight Overweight
02.08.2023 BTIG Upgrade Neutral Buy
21.06.2023 Wolfe Research Downgrade Outperform Peer Perform
08.05.2023 Wells Fargo Maintain Overweight
04.05.2023 UBS Maintain Neutral
04.05.2023 TD Cowen Maintain Outperform
04.05.2023 RBC Capital Maintain Outperform
04.05.2023 Loop Capital Maintain Hold
04.05.2023 Truist Securities Maintain Hold
04.05.2023 Citigroup Maintain Buy
04.05.2023 Barclays Maintain Overweight
01.05.2023 Keybanc Maintain Overweight
21.04.2023 Goldman Sachs Maintain Buy
17.04.2023 TD Cowen Maintain Outperform
11.04.2023 Baird Initialize Outperform
06.04.2023 Citigroup Maintain Neutral
20.03.2023 Morgan Stanley Maintain Overweight
14.03.2023 Barclays Upgrade Equal-Weight Overweight
02.02.2023 Deutsche Bank Maintain Buy
02.02.2023 Cowen & Co. Maintain Outperform
02.02.2023 Citigroup Maintain Neutral
02.02.2023 Piper Sandler Reiterate Overweight
02.02.2023 Oppenheimer Downgrade Outperform Perform
26.01.2023 Citigroup Initialize Neutral
25.01.2023 Barclays Maintain Equal-Weight
24.01.2023 Jefferies Maintain Buy
06.01.2023 Piper Sandler Maintain Overweight
04.01.2023 New Street Research Initialize Buy
08.12.2022 UBS Initialize Neutral
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Rekomendacje instytucji finansowych

Dane te dostarczajg inwestorom informacji o aktualnych rekomendacjach instytucji finansowych konkretnych akcji.

Zmiany rekomendacji, takie jak "Upgrade" (podniesienie
rekomendacji) lub "Downgrade" (obnizenie rekomendacji),
Moga wptynac€ na decyzje inwestorow dotyczace zakupu lub
sprzedazy tych akgji. Jesli wiele instytucji jednoczesnie
podnosi lub obniza swoje rekomendacje, moze to wywotac
ruchy cen akcji, co jest waznym sygnatem dla inwestorow.
Utrzymywanie pozytywnych rekomendacji ("Maintain
Overweight') moze swiadczy¢ o zaufaniu do dalszego
wzrostu wartosci akcji, podczas gdy rekomendacje neutralne

lub negatywne moga sugerowac ostroznos¢ w inwestowaniu.

73
74
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03.11.2022 JP Morgan Maintain Overweight
03.11.2022 Keybanc Maintain Overweight
25.10.2022 Cowen & Co. Maintain Outperform
24.10.2022 Truist Securities Maintain Hold
24.10.2022 Keybanc Maintain Overweight
18.10.2022 Goldman Sachs Maintain Buy
11.10.2022 Morgan Stanley Maintain Overweight
04.10.2022 JP Morgan Maintain Overweight
15.09.2022 Stifel Initialize Hold
14.09.2022 Loop Capital Downgrade Buy Hold
04.08.2022 Morgan Stanley Maintain Overweight
04.08.2022 Goldman Sachs Maintain Buy
04.08.2022 Cowen & Co. Maintain Outperform
04.08.2022 Oppenheimer Maintain Outperform
04.08.2022 Susquehanna Maintain Positive
04.08.2022 Deutsche Bank Maintain Buy
04.08.2022 Piper Sandler Maintain Overweight
04.08.2022 Keybanc Maintain Overweight
03.08.2022 BTIG Downgrade Buy Neutral
03.08.2022 Truist Securities Downgrade Buy Hold
26.07.2022 Cowen & Co. Maintain Outperform
19.07.2022 Barclays Maintain Equal-Weight
19.07.2022 JP Morgan Maintain Overweight
11.07.2022 Keybanc Maintain Overweight
08.07.2022| Evercore IS]1 Group Maintain Outperform
07.07.2022| Evercore IS| Group Maintain QOutperform
10.06.2022 Goldman Sachs Maintain Buy
09.05.2022 Wells Fargo Upgrade Equal-Weight Overweight
05.05.2022 RBC Capital Maintain Outperform

Dla inwestorow sledzenie takich zmian jest istotne, poniewaz moze pomaoc w zidentyfikowaniu trenddw i podjeciu

lepszych decyzji inwestycyjnych.
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Match Group to miazdzaca firma w dziedzinie aplikacji radnkowych, mimo swojej
dominujacej pozycji na rynku, byt w centrum licznych kontrowersji i postepowan prawnych,

Pozew Federalnej Komisji
Handlu (FTC) z 2019 roku

W 2019 roku Federalna Komisja Handlu
Standw Zjednoczonych (FTC) wniosta pozew
przeciwko Match Group, oskarzajac firme o
stosowanie nieuczciwych |
wprowadzajacych w btad praktyk
handlowych. Zarzuty dotyczyty m.in.
wysytania fatszywych powiadomien o
zainteresowaniu do uzytkownikow
nieposiadajacych ptatnej subskrypcji, co
miato sktonic¢ ich do wykupienia
abonamentu. FTC twierdzita rowniez, ze
Match.com nie usuwat profili oszustow,
narazajac tym samym uzytkownikow na
ryzyko oszustw romantycznych.

. e 00 cncaoddddoocsscscocdaeds

Pozew zbiorowy dotyczacy
uzalezniajgcego charakteru
aplikacji randkowych

W lutym 2024 roku Match Group staneta w
obliczu pozwu zbiorowego, w ktérym
oskarzono firme o celowe projektowanie
aplikacji, takich jak Tinder i Hinge, w sposdb
uzalezniajacy uzytkownikoéw. Pozew
zarzucat, ze mechanizmy aplikacji
przypominaja gry hazardowe, co prowadzi
do kompulsywnego korzystania i
negatywnych skutkow psychicznych dla
uzytkownikow.

ktore rzucajg cien na jej dziatalnosé.

. e 00 cncaoddddoeoosscsoocdaeos

Pozew przeciwko Google

W maju 2022 roku Match Group ztozyta
pozew przeciwko Google, oskarzajac
giganta technologicznego o narzucanie
nieuczciwych warunkow dotyczacych
systemu ptatnosci w sklepie Google Play.
Match Group twierdzita, ze Google
naduzywa swojej pozycji rynkowej,
zmuszajac deweloperow do korzystania z
jego systemu ptatnosci i pobierajgc wysokie

(S



https://www.ftc.gov/news-events/news/press-releases/2019/09/ftc-sues-owner-online-dating-service-matchcom-using-fake-love-interest-ads-trick-consumers-paying
https://www.ftc.gov/news-events/news/press-releases/2019/09/ftc-sues-owner-online-dating-service-matchcom-using-fake-love-interest-ads-trick-consumers-paying
https://www.pcmag.com/news/tinder-hinge-sued-5-million-predatory-dating-apps
https://ir.mtch.com/investor-relations/news-events/news-events/news-details/2022/MATCH-GROUP-FILES-LAWSUIT-AGAINST-GOOGLE-OVER-UNLAWFUL-BILLING-MANDATES/default.aspx
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Match Group, mimo swojej dominujacej pozycji na rynku aplikacji randkowych, boryka sie z licznymi
wyzwaniami prawnymi, finansowymi oraz zwigzanymi z bezpieczenstwem uzytkownikow.
Kontrowersje wokot praktyk biznesowych firmy oraz zarzuty dotyczace niewystarczajgcej ochrony
uzytkownikow podwazajg jej reputacje i stawiajg pod znakiem zapytania przysztos¢ korporacji w
dynamicznie zmieniajacym sie srodowisku cyfrowym.

Problemy finansowe i spadek
popularnosci aplikacji

Oszustwa romantyczne i

rea ija firmy W 2024 roku Match Group staneta w obliczu

wyzwan finansowych, wynikajgcych ze
spadku popularnosci jej aplikacji
randkowych, zwtaszcza Tindera. W trzecim
kwartale 2024 roku liczba ptacacych
uzytkownikdéw Tindera spadta o 4% w
porownaniu z poprzednim rokiem, a liczba
aktywnych uzytkownikéw miesiecznych
zmniejszyta sie 0 9%. Firma prognozowata
rowniez nizsze przychody na czwarty
kwartat, co przyczynito sie do spadku

Match Group byta wielokrotnie krytykowana
za niewystarczajace dziatania w zakresie
ochrony uzytkownikow przed oszustwami
romantycznymi. W 2023 roku straty
wynikajgce z tego typu oszustw
przekroczyty 1 miliard dolaréw. Cho¢ firma
wprowadzita pewne srodki bezpieczenstwa,
wielu uzytkownikéw nadal pada ofiarg
oszustéw. CEO Match Group, Bernard Kim, wartosci akcji 0 16%. Analitycy wskazuja na
wyrazit empatie dla ofiar, ale stwierdzit rosngca konkurencje oraz zmieniajace sie
rowniez, ze "rzeczy sie zdarzajg w zyciu", preferencje uzytkownikéw jako gtéowne

co spotkato sie z krytyka opinii publicznej. . przyczyny tego trendu.

. e oo oacaoddddoocdscscccoaéoss
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Kontrowersje zwigzane z
bezpieczeAstwem
uzytkownikow

Match Group byta krytykowana za
niewystarczajace srodki bezpieczenstwa
chronigce uzytkownikow przed
przestepstwami seksualnymi. W 2019 roku
pojawity sie doniesienia o niewtasciwym
postepowaniu firmy w sprawach
dotyczacych oskarzen o napasc seksualng,
co podwazyto zaufanie do platform
randkowych nalezagcych do korporacji.

Spory prawne z bytymi
pracownikami

W 2018 roku wspodtzatozyciele Tindera
whniesli pozew przeciwko Match Group,
oskarzajac firme o celowe zanizenie
wartosci Tindera, aby unikna¢ wyptaty
naleznych opcji na akcje. Sprawa zakonczyta
sie w 2021 roku ugoda opiewajaca na 441
milionéw dolaréw.


https://nypost.com/2024/04/29/business/match-group-ceo-on-dating-app-scams-things-happen-in-life/?utm_source=chatgpt.com
https://nypost.com/2024/04/29/business/match-group-ceo-on-dating-app-scams-things-happen-in-life/?utm_source=chatgpt.com
https://www.theverge.com/2021/12/1/22811854/match-group-tinder-lawsuit-settlement-sean-rad-iac-valuation
https://www.wsj.com/articles/match-group-former-employees-spar-over-handling-of-sexual-assault-allegation-11622237831
https://www.businessinsider.com/bumble-match-dating-apps-earnings-swipe-fatigue-2024-11?international=true&r=US&IR=T
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Match Group to globalny lider w branzy cyfrowych platform randkowych, zarzadzajacy portfelem marek, ktére majg setki miliondw uzytkownikdw na catym
Swiecie. Najbardziej rozpoznawalne aplikacje, takie jak Tinder, Match.com, OkCupid czy Hinge, staty sie integralng czescig zycia wielu oséb, oferujac wygodne
narzedzia do nawigzywania znajomosci i budowania relacji. Firma osiggneta niesamowity sukces finansowy, dominujac rynek randkowy i wyznaczajac
standardy w tej branzy. Jednak za blaskiem sukcesu kryja sie wyzwania i kontrowersje, ktore rzucaja cien na reputacje korporacji.

Problemy z percepcja kulturowa i moralna Wyciek danych uzytkownikéw w Dark Web

« Opis problemu: Krytycy coraz czesciej oskarzaja Match Group o  Opis problemu: W 2024 roku badacze ds.
promowanie ,kultury szybkich randek” i brak zaangazowania w bezpieczenstwa ujawnili, ze dane uzytkownikow z
propagowanie gtebszych relacji. aplikacji Tindera byty dostepne w Dark Webie, w

« Dlaczego to istotne? Rosnaca liczba uzytkownikéw, szczegdlnie tym prywatne zdjecia i informacje o lokalizacji.
mitodszych, szuka bardziej autentycznych i wartosciowych doswiadczen  Reakcja firmy: Match Group poinformowat, ze
randkowych. Firma, postrzegana jako promujaca powierzchowne podjeto kroki w celu zaostrzenia procedur
podejscie, moze straci¢ tych uzytkownikéw na rzecz bardziej niszowych i bezpieczenstwa, ale nie potwierdzono doktadnego
skoncentrowanych na jakosci aplikacji. zakresu wycieku.

e Przyktad dziatan: Match Group zainwestowata w Hinge, aplikacje « Konsekwencje:
reklamujaca sie hastem ,,Designed to Be Deleted”, ktéra koncentruje sie o Spadek zaufania uzytkownikow do platform
na budowaniu powaznych relacji. nalezgcych do Match Group.

o Mozliwos¢ dalszych pozwdw i dochodzen

. . . ] .. . . prawnych w zwigzku z naruszeniem prywatnosci.
Potencjalne inwestycje w rzeczywistosc¢ rozszerzona (AR) | wirtualna (VR)

e Opis problemu: Technologia AR/VR moze zmieni¢ sposdb, w jaki ludzie
nawigzuja relacje online. Inwestycja w te technologie moze byc¢ kluczowa
dla utrzymania innowacyjnosci.

e Dlaczego to istotne?

o Mozliwosc¢ organizowania wirtualnych randek w przestrzeniach 3D
moze stac sie kolejnym duzym krokiem w branzy.

o Konkurencja rowniez rozwija podobne projekty, co zwieksza presje na
Match Group.

e Dziatania: Hyperconnect, firma przejeta przez Match Group, juz testuje
aplikacje VR do randkowania.
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(94 Spory prawne z konkurencja

e Opis problemu: Match Group toczyta wieloletnie spory prawne z Bumble.
Bumble zarzucato firmie kradziez pomystow, a Match Group oskarzat
Bumble o naruszenie patentow.

» Dlaczego to istotne? Takie konflikty moga kosztowac firme miliony
dolaréw na obstuge prawng i ugody. Dodatkowo, publiczne ujawnienie
takich spraw wptywa na reputacje.

« Rozwigzanie: W 2020 roku firmy zawarty ugode, ale szczegdty pozostaja
tajemnica. Inwestorzy powinni monitorowac, czy podobne konflikty nie
pOjawig sie W przysztosci.

Niepewnos¢é makroekonomiczna
e Opis problemu: W 2024 roku globalna gospodarka zmaga sie z wysoka
inflacja I niepewnoscig na rynkach finansowych. Konsumenci moga zaczac¢

ograniczac¢ wydatki na subskrypcje rozrywkowe, w tym aplikacje randkowe.

e Dlaczego to istotne? W przypadku dalszego spowolnienia gospodarczego
Match Group moze doswiadczy¢ odptywu uzytkownikow z plandw
premium.

 Rozwigzanie: Firma oferuje tansze plany subskrypcyjne oraz modele
freemium, aby zatrzymac uzytkownikow.

Polityczne i kulturowe wyzwania na rynkach miedzynarodowych

e Opis problemu: W niektdrych krajach korzystanie z aplikacji randkowych
jest spotecznie lub politycznie stygmatyzowane. Przyktadowo, w Indiach
czy na Bliskim Wschodzie platformy takie jak Tinder musza mierzyc sie z
lokalnymi ograniczeniami prawnymi.

e Dlaczego to istotne? Match Group traci mozliwos¢ petnego
wykorzystania potencjatu miedzynarodowego rynku. W krajach o duzej
populacji firma musi dostosowac swoje aplikacje do specyficznych norm
kulturowych, co generuje dodatkowe koszty.

e Przykiad: W 2024 roku Hinge wprowadzit wersje dla Indii, ktdra skupia sie
na dtugoterminowych relacjach i uwzglednia lokalne wartosci rodzinne.

. Stone Research
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07. Problemy z modelem subskrypcyjnym

e Opis problemu: Model subskrypcyjny Match Group oparty na
ptatnych funkcjach premium, takich jak ,,Super Likes"” czy
mozliwos¢ widzenia, kto polubit profil, zaczyna by¢ krytykowany za
niska wartos¢ dodana.

« Dlaczego to istotne? W 2024 roku czes¢ uzytkownikéw wyrazita
niezadowolenie z tego, ze aplikacje wymagajg coraz wyzszych optat
za dostep do kluczowych funkcji, ktore niekoniecznie poprawiaja
skutecznos¢ w znalezieniu partnera.

« Potencjalne konsekwencje: Jesli uzytkownicy zaczng odchodzi¢
od subskrypcji, firma moze doswiadczy¢ dalszego spadku
przychoddw. Inwestorzy powinni obserwowac dynamike
przychoddow z subskrypcji, aby ocenic, czy firma jest w stanie
zatrzymac ptacacych klientow.

Mozliwos¢ przejec i fuzji
» Opis problemu: Match Group jest wcigz aktywna na rynku przejec,
prébujac zwiekszy¢ swoje portfolio. Firma moze rowniez stac sie
celem przejecia przez wieksze korporacje technologiczne.
e Przyktady:

o W 2021 roku Match Group przejeta Hyperconnect, firme
zajmujaca sie technologiami komunikacyjnymi opartymi na Al,
za 1,7 miliarda dolaréw.

o Potencjalne zainteresowanie ze strony gigantow
technologicznych, takich jak Meta (dawniej Facebook), moze
zmienic krajobraz rynku aplikacji randkowych.

» Dlaczego to istotne? Przejecia moga wzmocnic¢ pozycje Match
Group, ale ich finansowanie (czesto zaciggane kredyty) moze
prowadzi¢ do zwiekszenia zadtuzenia firmy.
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[ﬂ Podsumowanie Researchu

Match Group, Inc. to globalny lider na rynku randkowym online, zarzgdzajacy szerokim portfolio aplikacji, takich jak Tinder, Match.com, Hinge, OkCupid i wiele
innych. Spoétka jest dominujgcym graczem na rynku, kontrolujgc okoto 50-60% globalnego rynku aplikacji randkowych. Analiza z raportu ,,Stone Research”
dostarcza szczegotowych informacji na temat wynikdéw finansowych, strategii, innowacji oraz wyzwan, przed jakimi stoi firma.

Mocne Strony Match Group: p
Dominujgca Pozycja Rynkowa: Firma ma silng pozycje na rynku dzieki szerokiemu portfolio marek

randkowych, co umozliwia jej dotarcie do réznych segmentow uzytkownikow. Popularnosc Tindera oraz

rosngca pozycja Hinge wzmacniaja pozycje Match Group w segmencie aplikacji dla mtodszych uzytkownikow .

Stabe Strony i Zagrozenia:
Zaleznosc¢ od Tindera: Tinder generuje znaczng czes¢ przychodow Match Group. Kazde spowolnienie wzrostu
lub utrata popularnosci tej aplikacji mogtyby negatywnie wptynac na wyniki finansowe spdiki. To ryzyko

koncentracji jest jednym z gtdwnych wyzwan strategicznych .
Rosnaca Konkurencja: S
Nowi gracze, tacy jak Bumble, Facebook Dating oraz niszowe aplikacje, przyciggajg uzytkownikow unikalnymi :f; el
funkcjami. Match Group musi stale wprowadzac innowacje, aby utrzymac swojg pozycje lidera . 4 ,g"j:f

° ° ° 2:15.1;8
Wysokie Zadtuzenie: il

24,000

Zadtuzenie firmy wynosi okoto 4 mld USD, co zwieksza ryzyko finansowe. Choc silne przeptywy pieniezne
pozwalaja na obstuge zobowigzan, wysoki poziom dtugu moze ogranicza¢ mozliwosci dalszych inwestycji i 22 784 ,
rozwoju 23.425 9. 40,

714

Zmiany Regulacyjne: - 3o
Match Group musi dostosowywac sie do zroznicowanych przepiséw prawnych na rynkach, na ktérych dziata, o ; {

w tym do regulacji dotyczgcych ochrony danych osobowych oraz przepisdw antymonopolowych, zwtaszcza w
Europie i USA
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Pozew FTC (2019)

W 2019 roku Federalna Komisja Handlu (FTC) pozwata Match Group za
wysytanie fatszywych powiadomien o zainteresowaniu uzytkownikami,
ktore miaty sktonic€ ich do zakupu ptatnych subskrypcji. FTC zarzucito
rowniez brak skutecznych dziatan wobec oszustéw dziatajgcych na
platformie. To wydarzenie podwazyto reputacje firmy i wzbudzito pytania
O etycznosc jej dziatan.

Pozew zbiorowy dotyczacy uzalezniajgcego charakteru
aplikacji (2024)

W 2024 roku Match Group oskarzono o projektowanie aplikacji w sposob
celowo uzalezniajacy uzytkownikow, przy wykorzystaniu mechanizmow
przypominajacych gry hazardowe. Tego typu oskarzenia moga wptynac
na wizerunek firmy jako odpowiedzialnego lidera w branzy cyfrowe,.

Pozew przeciwko Google

W 2022 roku Match Group pozwata Google za narzucanie nieuczciwych
warunkow ptatnosci w sklepie Google Play, co wskazuje na wyzwania,
jakie firma napotyka w relacjach z gigantami technologicznymi.

Spory z konkurencja i bytymi pracownikami

Match Group toczyta liczne spory, w tym z Bumble | wspodtzatozycielami
Tindera, oskarzajgcymi firme o manipulacje wyceng Tindera w celu
unikniecia wyptat opcji na akcje. Ugoda w tej sprawie wyniosta 441
milionéw dolaréw, co dodatkowo obcigzyto firme finansowo.

‘ Stone Research

Bezpieczenstwo uzytkownikéw i ochrona danych
c o O©

Oszustwa romantyczne

Straty wynikajace z oszustw romantycznych na platformach Match Group w
2023 roku przekroczyty 1 miliard dolaréw. Firma wprowadzita pewne srodki
bezpieczenstwa, ale zdaniem krytykdw dziatania te sg niewystarczajgce. CEO
firmy, Bernard Kim, byt krytykowany za bagatelizowanie problemu.

Wyciek danych w 2024 roku

Dane uzytkownikdéw Tindera, w tym zdjecia i informacje o lokalizacji, pojawity
sie w Dark Webie, co doprowadzito do utraty zaufania do platform Match
Group. Naruszenie bezpieczenstwa danych moze skutkowac kolejnymi
pozwami zbiorowymi i kosztami prawnymi.

Problemy zwigzane z przestepstwami seksualnymi

Match Group spotkata sie z zarzutami o brak dziatan w zakresie ochrony
uzytkownikdow przed napasciami seksualnymi. Krytyka dotyczyta takze
nieprawidtowego postepowania firmy w przypadkach zgtoszen o napasciach,
co wptyneto na reputacje marki.

www.stoneresearch.io
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Skalowalnos¢ i Globalny Zasieg:

Obecnos¢ w ponad 190 krajach pozwala firmie na dywersyfikacje przychoddw oraz szybkie wprowadzanie innowacji na roznych rynkach. Match Group z
powodzeniem adaptuje swoje produkty do lokalnych rynkdw, co daje jej przewage konkurencyjng .

Silne Przeptywy Pieniezne i Rentownosc: Wysokie przeptywy pieniezne z dziatalnosci operacyjnej (okoto 980 min USD w 2023 roku) oraz marza operacyjna na
poziomie 38% Swiadczg o efektywnym zarzgdzaniu operacyjnym i stabilnej kondycji finansowej spoiki .

Inwestycje w Innowacje: Match Group stale rozwija swoje technologie, inwestujac w algorytmy dopasowan, sztuczng inteligencje oraz funkcje audio i wideo.

Firma bada rowniez mozliwosci wykorzystania technologii blockchain i kryptowalut, co moze poprawic bezpieczenstwo i wprowadzi¢ nowe modele
monetyzacji .

Szanse na Przysztosé:

» Ekspansja na Rynki Wschodzace: Match Group planuje dalszy rozwdj w Azji, Ameryce tacinskiej i Afryce, gdzie penetracja ustug randkowych jest
relatywnie niska. Dostosowanie produktéow do lokalnych rynkdw moze znaczaco zwiekszy¢ baze uzytkownikdw i przychody .

e Nowe Modele Monetyzacji: Wprowadzenie dodatkowych funkcji premium, mikrotransakcji oraz integracja z technologiami VR i AR moga przyczynic¢ sie do
wzrostu przychoddw per uzytkownik oraz poprawy zaangazowania

 Rozwdéj Sztucznej Inteligencji: Inwestycje w Al i algorytmy dopasowania pozwolg na lepsze personalizowanie doswiadczen uzytkownikdw, co moze
zwiekszyC satysfakcje i retencje uzytkownikow .

Ocena i Rekomendacja Inwestycyjna:

Match Group jest atrakcyjng opcja inwestycyjng dla inwestorow szukajgcych ekspozycji na rosnacy rynek randkowy online. Firma ma silne fundamenty
finansowe, dominujgca pozycje na rynku oraz jasna strategie rozwoju i innowacji. Wysoki poziom zadtuzenia oraz zalezno$¢ od jednego produktu (Tinder) sa

jednak istotnymi ryzykami. Z perspektywy inwestora zalecane jest monitorowanie dziatan konkurencji oraz efektywnosci strategii ekspansji na rynki
miedzynarodowe i wprowadzania nowych funkgiji.

Rekomendacja:

Inwestycja w Match Group moze byc¢ korzystna, szczegolnie jesli firma zdota zmniejszy¢ zaleznos¢ od Tindera oraz skutecznie wdrozy¢ swoje innowacyjne
projekty. Inwestorzy powinni jednak by¢ swiadomi ryzyka regulacyjnego i wysokiego zadtuzenia, ktére moga wptynac€ na przyszte wyniki finansowe spotki.



Zastrzezenie prawne

Informacje zawarte w niniejszym raporcie majg charakter wytgcznie informacyjny i
stuzg celom badawczym. Nie stanowig one porady inwestycyjnej, finansowej ani
rekomendacji dotyczacej kupna, sprzedazy lub posiadania jakichkolwiek papierow
wartosciowych lub instrumentow finansowych zwigzanych z omawiang spotka i
spotkami posrednimi. Analiza i dane przedstawione w raporcie odzwierciedlaja
Jjedynie wyniki badan i interpretacje autora i nie powinny by¢ traktowane jako
zacheta do podejmowania jakichkolwiek decyzji inwestycyjnych.

Zadna czes$¢ niniejszego raportu nie stanowi oferty, zaproszenia ani rekomendacji do
zawarcia transakcji na rynku finansowym. Autorzy raportu nie ponoszy
odpowiedzialnosci za jakiekolwiek dziatania podejmowane na podstawie informacji
zawartych w niniejszym dokumencie. Decyzje inwestycyjne powinny byc
podejmowane na podstawie wiasnej, niezaleznej oceny oraz po zasiegnieciu opinii
profesjonalnych doradcow finansowych.

Niektore linki zamieszczone na witrynie moga kierowac uzytkownika do witryn,
zasobow lub narzedzi utrzymywanych przez osoby trzecie, nad ktorymi nie mamy
kontroli, nie udzielamy zadnych wyraznych ani dorozumianych gwarancji
dotyczacych takich witryn, zasobow | harzedzi, a obecnosci linkdw nie nalezy
traktowac jako wyrazu naszej aprobaty dla nich bagdz tez dla ich tresci.

Tresc raportu jest chroniona prawem autorskim. Jakiekolwiek kopiowanie,
rozpowszechnianie, publikowanie lub wykorzystywanie niniejszego raportu bez
uprzedniej pisemnej zgody autora jest zabronione.
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Zrédta wykorzystane podczas tworzenia raportu

https://www.etoro.com/pl/markets/mtch

https://valueinvesting.io/MTCH/valuation/fair-value

https://www.pewresearch.org/short-reads/2023/02/02/key-findings-about-online-dating-in-the-u-s

https://ir.mtch.com/investor-relations/overview/default.aspx

https://ir.mtch.com/investor-relations/news-events/news-events/news-details/2024/Match-Group-

Releases-Annual-Impact-Report/default.aspx

e https://seekingalpha.com/symbol/MTCH/analysis

o https://stockanalysis.com/stocks/mtch/financials/

e https://www.google.com/finance/quote/MTCH:NASDAQ?sa=X&ved=2ahUKEwjCz-
oRjtulAXUgVVEDHY40DSwWQ3ecFegQIMhAZ

e https://www.annualreports.com/Company/match-group-inc

e https://www.marketscreener.com/quote/stock/MATCH-GROUP-INC-24949016/news/Match-Group-
Releases-Annual-Impact-Report-43701405/

e https://www.marketscreener.com/quote/stock/MATCH-GROUP-INC-24949016/news/Match-Group-

Releases-Annual-Impact-Report-43701405/

https://en.wikipedia.org/wiki/Match_Group

https://www.linkedin.com/company/matchgroup

https://www.mdpi.com/

https://link.springer.com/
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